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※本誌は、「保険業法第272条の17」および「同施行規則第211条の37」に基づいて作成したディスクロージャー資料（業務および

財産の状況に関する説明資料）です。

会社の概要  [2022年3月31日現在]

社　　　名 株式会社メモリード・ライフ

設　　　立 2006年8月1日

本社所在地 東京都千代田区神田猿楽町2-8-16 平田ビル6階

ホームページ https://www.memoleadlife.co.jp

資 本 金 2億5千万円

収入保険料 3３億８百万円

総 資 産 37億94百万円

従 業 員 数 41名

代 理 店 数 661店

登録募集人数 4,290名

はじめに

平素より、私どもメモリード・ライフをお引き立ていただき、誠にありがとうございます。

このたび、当社の経営方針ならびに2021年度（2021年4月1日～2022年3月31日）の

業務および財産の状況、事業の概況、財務の状況などをご説明するために

ディスクロージャー誌「2022メモリード・ライフの現状」を作成いたしました。

本誌を通じて、当社へのご理解をより一層深めていただくためのご参考になれば幸いです。

今後とも一層のご支援ならびにご愛顧を賜りますようお願い申し上げます。
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トップメッセージ

当社は少額短期保険事業者として、長期的な視点から、健全な経営の維持に努めると

ともに、高い倫理観を持ち、お客様の負託にこたえていくために、次の「経営の方針」を

定め誠実に取り組んでまいります。

代表取締役社長

吉田　仁

平素より当社の少額短期保険事業に関し格別のご高配を賜り厚くお礼申し上げます。

当社は、2005年6月に前身の「ありがとう共済会」を設立し、2008年3月に株式会社メモリード・ライフと

して少額短期保険業者の登録を受けました。2008年4月より「無配当１年定期保険」を販売開始し少額短期

保険事業をスタートしました。

当社が所属する少額短期保険業界は、本年で誕生から16年目を迎え、財務局への登録業者数は115社

（2022年4月1日現在）となりました。従来の保険会社にない特徴と柔軟性のある商品の提供や独自の販売

チャネルの構築により、業界としても大きく事業を拡大し、収入保険料1,000億円の事業規模に達し、毎年成

長をしております。その中で、当社は事業を堅実かつ順調に拡大し、2021年度末現在で保有契約件数は

88,840件、収入保険料は33億8百万円に達し、少額短期保険業界の生保・医療分野では業界のリーダーと

しての地位を確立しました。

当社は主に冠婚葬祭互助会や専門葬儀社を募集代理店として葬儀費用準備のための保険「葬儀保険」を

販売しており、その代理店数は661店、募集人数は4,290名となり全国41都道府県の代理店販売ネット

ワークを確立しました。さらにCMや新聞等のメディアを活用した通販やインターネットダイレクトを通した直

接販売も強化しており、全国規模、かつ様々な販売チャネルを通じて保険販売とサービスを展開しています。

当社は、今後も「葬儀保険」を主力商品としながら、昨年度販売開始をした結婚式キャンセル費用補償保険

「ブーケ」のような様々な年代のお客様ニーズにマッチした商品提供をしていくとともに、今年度は特に当面

の課題であったインターネットをメインとした非対面チャネルの拡充にも力を入れていく所存でございます。

今後も引き続き、皆様のご支援とご愛顧を賜りますようお願い申し上げます。

2022年7月

お客様に対しての最高・最大のサービスは低価格だと思っております。そのため、妥協
を許さない徹底した業務の効率化を、創意工夫により堅持してまいります。

お客様への最高・最大のサービスの提供を心掛けます

お客様の多様なライフイベントを的確に捉えた保障に、「より多くの方がご契約いただ
ける」、「お申込時・ご請求時の簡便な手続き」また「各種お手続きへの迅速な対応」と
いった付加価値の高い商品の提供を行ってまいります。

お客様にとって最適かつ多様な商品を提供します

少額短期保険はお客様またそのご家族のライフリスクに対する経済的準備という大き
な責任を負う商品であり、経営の健全性の確保のため、万全なリスク管理の徹底によ
り、この責任に必ずお応えできるための優れたソルベンシー・マージン比率（支払余
力）の維持に努めます。

万全なリスク管理による健全な経営の実施に努めます

少額短期保険会社としての社会的責任と公共性を十分に認識し、全役員・全社員が法
令はもとより社会常識やルールを遵守するなど、コンプライアンス重視の企業風土を
醸成し、お客様に信頼される会社となることを目指します。

法令遵守によりお客様に信頼される会社を目指します

経営の方針
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１ 事業の経過および成果
⑴金融経済環境と事業の状況

4

当事業年度における日本経済は、新型コロナウイルス感染症の断続的な流行により業界や地域による社

会的経済活動の制限や個人消費への影響を受け厳しい状況にありましたが、ワクチン接種の進展や感染防

止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株

の出現による感染再拡大の懸念や本年２月から侵攻が始まったロシア・ウクライナ危機に発した急激な物価

上昇や円安基調により日本経済、世界経済ともに先行き不透明な状況が続いております。

当社を取り巻く保険業界でも、新型コロナウイルス感染症の影響により、外出自粛等による対面販売の新

契約数、保険料収入が落ち込む一方、ダイレクト系の生損保は好調に推移しました。また、ここ数年のデジタ

ル化の取組みが一気に加速し、通販やWEBマーケティングへの保険販売方法へのシフト、オンライン相談等

の募集活動の効率化・自動化・遠隔化が進み、新たなビジネススタイルの局面に入ってきております。

少額短期保険業界におきましては、大手生損保会社や大手リース・レンタル、医療業界からの参入が相次

ぎ、財務局への登録業者数は当事業年度中に6社増え、115社となりました。業界全体の業績は、当事業年度

中間期で、保有契約件数995万件、収入保険料613億円と、対前事業年度同期比で約9%増と順調に成長し

続け、大手グループの資本や市場を背景に、デジタル・IT等を駆使した保険商品を提供し、新たな価値の創

出にチャレンジしております。

このような経営環境の中、当社における新契約の販売は、断続的な新型コロナウイルス感染症による対面販

売活動への影響もあり、コロナ禍前の水準まで回復せず、低調な推移となりました。一方、新たなイメージキャラ

クターを活用したテレビ・ラジオCMや新聞等の広告宣伝を継続して実施し、電話やインターネットを通じたダイ

レクト販売の積極的な展開やブランドイメージの認知度アップ等の非対面による活動を積極的に実施したこと、

また、消滅契約の増加の抑制に努めたこと等の結果、収入保険料では前事業年度を上回る成果をあげました。

業務運営面におきましては、内部監査態勢およびコンプライアンス態勢を強固とするため、募集代理店へ

の教育・指導を一層強化し、内部管理体制や募集・事務手続き体制の品質アップとシステム化の推進による

生産性向上ならびに顧客の利便性向上に取り組んでまいりました。

これらの結果、当事業年度の新契約実績においては、件数で11,060件（前年度比5.5％減）、年換算保険

料で312百万円（前年度比17.6％減）と、昨年の水準を下回りましたが、消滅契約の抑制に努めた結果、当事

業年度末の保有契約数は88,840件（前年度比2.2％増）、年換算保険料で3,352百万円（前年度比4.6％

増）と順調に増加しました。

収支面については、保険料等収入3,330百万円、責任準備金等戻入額122百万円、資産運用収益その他

2百万円を合計した経常収益は3,455百万円（前年度比6.9％増）となりました。

一方、保険金等支払金1,603百万円、責任準備金等繰入額11百万円となり、事業費等1,228百万円を合

計した経常費用は2,843百万円（前年度比2.4％増）となりました。

この結果、経常利益は611百万円（前年度比34.1％増）となりました。また、経常利益に特別損失、法人税

及び住民税を加減した当期純利益は421百万円（前年度比32.6％増）となりました。

今後の国内外の経済活動の見通しにつきましては、昨今の物価上昇や円安基調による経済の先行き不透

明感により、消費者の節約志向や賃金上昇抑制などによる経済活動の停滞・回復の遅れが懸念されます。保

険業界におきましては、対面募集からオンライン化を背景とした非対面型ビジネスモデルへの変容やイン

ターネット・デジタル通信機器等を利用した顧客接点・コミュニケーション強化が求められており、今後さらに

進展することが予想され、そのための態勢整備が不可欠となっています。また、少子高齢化や人口減少が進

む中、各社国内外の保険会社の買収などの販路を強化する一方、保険商品では、マイナス金利の影響を受け

にくい保障性商品や外貨建て商品、健康増進型保険等の開発などにも注力しています。

このような市場環境の中で、当事業年度は、代理店チャネルが大きく落ち込み、新契約ANPが前事業年度

に比べ約17%減少しました。また、当事業年度の新設代理店は18店と前事業年度に比べ開拓を促進できま

したが、メモリードグループ以外の代理店の稼働数が78店と依然として低・未稼働代理店が多いことから、さ

らなる活性化と新規代理店の開拓の加速化が課題となります。一方、消滅契約については、全体としては改善

傾向にあるものの、満了・解約・失効は、依然として発生件数の多い状態が続いていることから、より一層の抑

制を図る必要があります。こうした状況を踏まえ、翌事業年度は未稼働・低稼働既存代理店の地域・特性を考

慮した育成・教育やキャンペーン・イベント支援等による再活性化、全国販売ネットワークを拡大すべく新規

代理店開拓の全国地域展開、プロ代理店の拡大と深耕を推進するとともに、消滅契約の発生状況を分析した

うえで、募集品質向上へ向けた研修の強化や更新時・未入金時の本社・代理店からのフォロー強化等により、

確実な保有契約増をめざしてまいります。

また、デジタル化・オンライン化による非対面型ビジネスモデルへの変容へ向けて、通販チャネルやWEBダ

イレクトを強化・推進するため、代理店との情報連携を図りつつ総合的な募集効果を高める広告・宣伝等の

マーケティング強化を実施していく所存です。顧客基盤の多様性を踏まえた新規開拓チャネルにも取り組み、

ブランド認知や顧客接点を拡大し、事業拡大の機会を積極的に図ってまいります。

商品面では、葬儀保険から医療・傷害分野等への展開により高齢者層の契約基盤の拡大・新規市場開拓を

図るため、販売チャネルの特性に応じた商品企画・開発、特約の付加等の商品改定に取り組み、将来の新た

な収益基盤創設をめざしてまいります。

一方、少額短期保険業者としての健全な業務運営を確保するため、継続して募集態勢のチェック・点検・教

育を強化するとともに、当社顧客の年齢層が高いことを踏まえ、高齢者ガイドラインの対象範囲や適応ルー

ル等を見直し、募集事故の防止や募集品質向上を図ってまいります。さらに、顧客本位の業務運営の方針に

基づき、内部管理態勢の自主点検などを実施し、コンプライアンスやリスク管理をはじめとする内部管理態勢

およびガバナンス態勢強化のための内部監査体制の整備等を一層進めてまいります。また、開発中の新基幹

系システムへの円滑な移行・運用に向けて体制整備等を進めるとともに、その基盤となるインフラ環境のセ

キュリティ強化によりサイバー攻撃からの脅威・リスクに備えてまいります。さらに、感染症によるパンデミック

や大規模災害に備えるため、ペーパーレスによる業務プロセスの効率化を図り、リモートワーク等に対応すべ

く基盤整備と顧客の利便性向上、サービス品質向上をめざして持続的な成長に努めてまいります。

当事業年度末の総資産は、前事業年度末に比べ254百万円増加して3,794百万円（前年度比7.2％増）

となりました。

この結果、純資産額2,786百万円（前年度比13.0％増）になり自己資本比率は73.4%、１株当たり純資

産額は27,861円42銭となりました。

一方、当事業年度の営業活動によるキャッシュ・フローは、保険料の収入、保険金等支払・事業費による支

出などにより377百万円の収入（前年度比19.7％減）となりました。また、投資活動によるキャッシュ・フロー

は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。
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止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株
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険業界におきましては、対面募集からオンライン化を背景とした非対面型ビジネスモデルへの変容やイン

ターネット・デジタル通信機器等を利用した顧客接点・コミュニケーション強化が求められており、今後さらに
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は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。

財政状態およびキャッシュ・フローの状況

保険金等の支払能力の充実の状況
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１ 事業の経過および成果
⑴金融経済環境と事業の状況

4

当事業年度における日本経済は、新型コロナウイルス感染症の断続的な流行により業界や地域による社

会的経済活動の制限や個人消費への影響を受け厳しい状況にありましたが、ワクチン接種の進展や感染防

止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株

の出現による感染再拡大の懸念や本年２月から侵攻が始まったロシア・ウクライナ危機に発した急激な物価

上昇や円安基調により日本経済、世界経済ともに先行き不透明な状況が続いております。

当社を取り巻く保険業界でも、新型コロナウイルス感染症の影響により、外出自粛等による対面販売の新

契約数、保険料収入が落ち込む一方、ダイレクト系の生損保は好調に推移しました。また、ここ数年のデジタ

ル化の取組みが一気に加速し、通販やWEBマーケティングへの保険販売方法へのシフト、オンライン相談等

の募集活動の効率化・自動化・遠隔化が進み、新たなビジネススタイルの局面に入ってきております。

少額短期保険業界におきましては、大手生損保会社や大手リース・レンタル、医療業界からの参入が相次

ぎ、財務局への登録業者数は当事業年度中に6社増え、115社となりました。業界全体の業績は、当事業年度

中間期で、保有契約件数995万件、収入保険料613億円と、対前事業年度同期比で約9%増と順調に成長し

続け、大手グループの資本や市場を背景に、デジタル・IT等を駆使した保険商品を提供し、新たな価値の創

出にチャレンジしております。

このような経営環境の中、当社における新契約の販売は、断続的な新型コロナウイルス感染症による対面販

売活動への影響もあり、コロナ禍前の水準まで回復せず、低調な推移となりました。一方、新たなイメージキャラ

クターを活用したテレビ・ラジオCMや新聞等の広告宣伝を継続して実施し、電話やインターネットを通じたダイ

レクト販売の積極的な展開やブランドイメージの認知度アップ等の非対面による活動を積極的に実施したこと、

また、消滅契約の増加の抑制に努めたこと等の結果、収入保険料では前事業年度を上回る成果をあげました。

業務運営面におきましては、内部監査態勢およびコンプライアンス態勢を強固とするため、募集代理店へ

の教育・指導を一層強化し、内部管理体制や募集・事務手続き体制の品質アップとシステム化の推進による

生産性向上ならびに顧客の利便性向上に取り組んでまいりました。

これらの結果、当事業年度の新契約実績においては、件数で11,060件（前年度比5.5％減）、年換算保険

料で312百万円（前年度比17.6％減）と、昨年の水準を下回りましたが、消滅契約の抑制に努めた結果、当事

業年度末の保有契約数は88,840件（前年度比2.2％増）、年換算保険料で3,352百万円（前年度比4.6％

増）と順調に増加しました。

収支面については、保険料等収入3,330百万円、責任準備金等戻入額122百万円、資産運用収益その他

2百万円を合計した経常収益は3,455百万円（前年度比6.9％増）となりました。

一方、保険金等支払金1,603百万円、責任準備金等繰入額11百万円となり、事業費等1,228百万円を合

計した経常費用は2,843百万円（前年度比2.4％増）となりました。

この結果、経常利益は611百万円（前年度比34.1％増）となりました。また、経常利益に特別損失、法人税

及び住民税を加減した当期純利益は421百万円（前年度比32.6％増）となりました。

今後の国内外の経済活動の見通しにつきましては、昨今の物価上昇や円安基調による経済の先行き不透

明感により、消費者の節約志向や賃金上昇抑制などによる経済活動の停滞・回復の遅れが懸念されます。保

険業界におきましては、対面募集からオンライン化を背景とした非対面型ビジネスモデルへの変容やイン

ターネット・デジタル通信機器等を利用した顧客接点・コミュニケーション強化が求められており、今後さらに

進展することが予想され、そのための態勢整備が不可欠となっています。また、少子高齢化や人口減少が進

む中、各社国内外の保険会社の買収などの販路を強化する一方、保険商品では、マイナス金利の影響を受け

にくい保障性商品や外貨建て商品、健康増進型保険等の開発などにも注力しています。

このような市場環境の中で、当事業年度は、代理店チャネルが大きく落ち込み、新契約ANPが前事業年度

に比べ約17%減少しました。また、当事業年度の新設代理店は18店と前事業年度に比べ開拓を促進できま

したが、メモリードグループ以外の代理店の稼働数が78店と依然として低・未稼働代理店が多いことから、さ

らなる活性化と新規代理店の開拓の加速化が課題となります。一方、消滅契約については、全体としては改善

傾向にあるものの、満了・解約・失効は、依然として発生件数の多い状態が続いていることから、より一層の抑

制を図る必要があります。こうした状況を踏まえ、翌事業年度は未稼働・低稼働既存代理店の地域・特性を考

慮した育成・教育やキャンペーン・イベント支援等による再活性化、全国販売ネットワークを拡大すべく新規

代理店開拓の全国地域展開、プロ代理店の拡大と深耕を推進するとともに、消滅契約の発生状況を分析した

うえで、募集品質向上へ向けた研修の強化や更新時・未入金時の本社・代理店からのフォロー強化等により、

確実な保有契約増をめざしてまいります。

また、デジタル化・オンライン化による非対面型ビジネスモデルへの変容へ向けて、通販チャネルやWEBダ

イレクトを強化・推進するため、代理店との情報連携を図りつつ総合的な募集効果を高める広告・宣伝等の

マーケティング強化を実施していく所存です。顧客基盤の多様性を踏まえた新規開拓チャネルにも取り組み、

ブランド認知や顧客接点を拡大し、事業拡大の機会を積極的に図ってまいります。

商品面では、葬儀保険から医療・傷害分野等への展開により高齢者層の契約基盤の拡大・新規市場開拓を

図るため、販売チャネルの特性に応じた商品企画・開発、特約の付加等の商品改定に取り組み、将来の新た

な収益基盤創設をめざしてまいります。

一方、少額短期保険業者としての健全な業務運営を確保するため、継続して募集態勢のチェック・点検・教

育を強化するとともに、当社顧客の年齢層が高いことを踏まえ、高齢者ガイドラインの対象範囲や適応ルー

ル等を見直し、募集事故の防止や募集品質向上を図ってまいります。さらに、顧客本位の業務運営の方針に

基づき、内部管理態勢の自主点検などを実施し、コンプライアンスやリスク管理をはじめとする内部管理態勢

およびガバナンス態勢強化のための内部監査体制の整備等を一層進めてまいります。また、開発中の新基幹

系システムへの円滑な移行・運用に向けて体制整備等を進めるとともに、その基盤となるインフラ環境のセ

キュリティ強化によりサイバー攻撃からの脅威・リスクに備えてまいります。さらに、感染症によるパンデミック

や大規模災害に備えるため、ペーパーレスによる業務プロセスの効率化を図り、リモートワーク等に対応すべ

く基盤整備と顧客の利便性向上、サービス品質向上をめざして持続的な成長に努めてまいります。

当事業年度末の総資産は、前事業年度末に比べ254百万円増加して3,794百万円（前年度比7.2％増）

となりました。

この結果、純資産額2,786百万円（前年度比13.0％増）になり自己資本比率は73.4%、１株当たり純資

産額は27,861円42銭となりました。

一方、当事業年度の営業活動によるキャッシュ・フローは、保険料の収入、保険金等支払・事業費による支

出などにより377百万円の収入（前年度比19.7％減）となりました。また、投資活動によるキャッシュ・フロー

は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。

事業の経過および成果
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当事業年度における日本経済は、新型コロナウイルス感染症の断続的な流行により業界や地域による社

会的経済活動の制限や個人消費への影響を受け厳しい状況にありましたが、ワクチン接種の進展や感染防

止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株

の出現による感染再拡大の懸念や本年２月から侵攻が始まったロシア・ウクライナ危機に発した急激な物価

上昇や円安基調により日本経済、世界経済ともに先行き不透明な状況が続いております。

当社を取り巻く保険業界でも、新型コロナウイルス感染症の影響により、外出自粛等による対面販売の新

契約数、保険料収入が落ち込む一方、ダイレクト系の生損保は好調に推移しました。また、ここ数年のデジタ

ル化の取組みが一気に加速し、通販やWEBマーケティングへの保険販売方法へのシフト、オンライン相談等

の募集活動の効率化・自動化・遠隔化が進み、新たなビジネススタイルの局面に入ってきております。

少額短期保険業界におきましては、大手生損保会社や大手リース・レンタル、医療業界からの参入が相次

ぎ、財務局への登録業者数は当事業年度中に6社増え、115社となりました。業界全体の業績は、当事業年度

中間期で、保有契約件数995万件、収入保険料613億円と、対前事業年度同期比で約9%増と順調に成長し

続け、大手グループの資本や市場を背景に、デジタル・IT等を駆使した保険商品を提供し、新たな価値の創

出にチャレンジしております。

このような経営環境の中、当社における新契約の販売は、断続的な新型コロナウイルス感染症による対面販

売活動への影響もあり、コロナ禍前の水準まで回復せず、低調な推移となりました。一方、新たなイメージキャラ
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料で312百万円（前年度比17.6％減）と、昨年の水準を下回りましたが、消滅契約の抑制に努めた結果、当事
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増）と順調に増加しました。
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2百万円を合計した経常収益は3,455百万円（前年度比6.9％増）となりました。

一方、保険金等支払金1,603百万円、責任準備金等繰入額11百万円となり、事業費等1,228百万円を合
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育を強化するとともに、当社顧客の年齢層が高いことを踏まえ、高齢者ガイドラインの対象範囲や適応ルー

ル等を見直し、募集事故の防止や募集品質向上を図ってまいります。さらに、顧客本位の業務運営の方針に

基づき、内部管理態勢の自主点検などを実施し、コンプライアンスやリスク管理をはじめとする内部管理態勢

およびガバナンス態勢強化のための内部監査体制の整備等を一層進めてまいります。また、開発中の新基幹

系システムへの円滑な移行・運用に向けて体制整備等を進めるとともに、その基盤となるインフラ環境のセ

キュリティ強化によりサイバー攻撃からの脅威・リスクに備えてまいります。さらに、感染症によるパンデミック

や大規模災害に備えるため、ペーパーレスによる業務プロセスの効率化を図り、リモートワーク等に対応すべ

く基盤整備と顧客の利便性向上、サービス品質向上をめざして持続的な成長に努めてまいります。

当事業年度末の総資産は、前事業年度末に比べ254百万円増加して3,794百万円（前年度比7.2％増）

となりました。

この結果、純資産額2,786百万円（前年度比13.0％増）になり自己資本比率は73.4%、１株当たり純資

産額は27,861円42銭となりました。

一方、当事業年度の営業活動によるキャッシュ・フローは、保険料の収入、保険金等支払・事業費による支

出などにより377百万円の収入（前年度比19.7％減）となりました。また、投資活動によるキャッシュ・フロー

は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。

財政状態およびキャッシュ・フローの状況

保険金等の支払能力の充実の状況
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当事業年度における日本経済は、新型コロナウイルス感染症の断続的な流行により業界や地域による社

会的経済活動の制限や個人消費への影響を受け厳しい状況にありましたが、ワクチン接種の進展や感染防

止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株

の出現による感染再拡大の懸念や本年２月から侵攻が始まったロシア・ウクライナ危機に発した急激な物価

上昇や円安基調により日本経済、世界経済ともに先行き不透明な状況が続いております。

当社を取り巻く保険業界でも、新型コロナウイルス感染症の影響により、外出自粛等による対面販売の新

契約数、保険料収入が落ち込む一方、ダイレクト系の生損保は好調に推移しました。また、ここ数年のデジタ

ル化の取組みが一気に加速し、通販やWEBマーケティングへの保険販売方法へのシフト、オンライン相談等

の募集活動の効率化・自動化・遠隔化が進み、新たなビジネススタイルの局面に入ってきております。

少額短期保険業界におきましては、大手生損保会社や大手リース・レンタル、医療業界からの参入が相次

ぎ、財務局への登録業者数は当事業年度中に6社増え、115社となりました。業界全体の業績は、当事業年度

中間期で、保有契約件数995万件、収入保険料613億円と、対前事業年度同期比で約9%増と順調に成長し

続け、大手グループの資本や市場を背景に、デジタル・IT等を駆使した保険商品を提供し、新たな価値の創

出にチャレンジしております。

このような経営環境の中、当社における新契約の販売は、断続的な新型コロナウイルス感染症による対面販

売活動への影響もあり、コロナ禍前の水準まで回復せず、低調な推移となりました。一方、新たなイメージキャラ

クターを活用したテレビ・ラジオCMや新聞等の広告宣伝を継続して実施し、電話やインターネットを通じたダイ

レクト販売の積極的な展開やブランドイメージの認知度アップ等の非対面による活動を積極的に実施したこと、

また、消滅契約の増加の抑制に努めたこと等の結果、収入保険料では前事業年度を上回る成果をあげました。

業務運営面におきましては、内部監査態勢およびコンプライアンス態勢を強固とするため、募集代理店へ

の教育・指導を一層強化し、内部管理体制や募集・事務手続き体制の品質アップとシステム化の推進による

生産性向上ならびに顧客の利便性向上に取り組んでまいりました。

これらの結果、当事業年度の新契約実績においては、件数で11,060件（前年度比5.5％減）、年換算保険

料で312百万円（前年度比17.6％減）と、昨年の水準を下回りましたが、消滅契約の抑制に努めた結果、当事

業年度末の保有契約数は88,840件（前年度比2.2％増）、年換算保険料で3,352百万円（前年度比4.6％

増）と順調に増加しました。

収支面については、保険料等収入3,330百万円、責任準備金等戻入額122百万円、資産運用収益その他

2百万円を合計した経常収益は3,455百万円（前年度比6.9％増）となりました。

一方、保険金等支払金1,603百万円、責任準備金等繰入額11百万円となり、事業費等1,228百万円を合

計した経常費用は2,843百万円（前年度比2.4％増）となりました。

この結果、経常利益は611百万円（前年度比34.1％増）となりました。また、経常利益に特別損失、法人税

及び住民税を加減した当期純利益は421百万円（前年度比32.6％増）となりました。

今後の国内外の経済活動の見通しにつきましては、昨今の物価上昇や円安基調による経済の先行き不透

明感により、消費者の節約志向や賃金上昇抑制などによる経済活動の停滞・回復の遅れが懸念されます。保

険業界におきましては、対面募集からオンライン化を背景とした非対面型ビジネスモデルへの変容やイン

ターネット・デジタル通信機器等を利用した顧客接点・コミュニケーション強化が求められており、今後さらに

進展することが予想され、そのための態勢整備が不可欠となっています。また、少子高齢化や人口減少が進

む中、各社国内外の保険会社の買収などの販路を強化する一方、保険商品では、マイナス金利の影響を受け

にくい保障性商品や外貨建て商品、健康増進型保険等の開発などにも注力しています。

このような市場環境の中で、当事業年度は、代理店チャネルが大きく落ち込み、新契約ANPが前事業年度

に比べ約17%減少しました。また、当事業年度の新設代理店は18店と前事業年度に比べ開拓を促進できま

したが、メモリードグループ以外の代理店の稼働数が78店と依然として低・未稼働代理店が多いことから、さ

らなる活性化と新規代理店の開拓の加速化が課題となります。一方、消滅契約については、全体としては改善

傾向にあるものの、満了・解約・失効は、依然として発生件数の多い状態が続いていることから、より一層の抑

制を図る必要があります。こうした状況を踏まえ、翌事業年度は未稼働・低稼働既存代理店の地域・特性を考

慮した育成・教育やキャンペーン・イベント支援等による再活性化、全国販売ネットワークを拡大すべく新規

代理店開拓の全国地域展開、プロ代理店の拡大と深耕を推進するとともに、消滅契約の発生状況を分析した

うえで、募集品質向上へ向けた研修の強化や更新時・未入金時の本社・代理店からのフォロー強化等により、

確実な保有契約増をめざしてまいります。

また、デジタル化・オンライン化による非対面型ビジネスモデルへの変容へ向けて、通販チャネルやWEBダ

イレクトを強化・推進するため、代理店との情報連携を図りつつ総合的な募集効果を高める広告・宣伝等の

マーケティング強化を実施していく所存です。顧客基盤の多様性を踏まえた新規開拓チャネルにも取り組み、

ブランド認知や顧客接点を拡大し、事業拡大の機会を積極的に図ってまいります。

商品面では、葬儀保険から医療・傷害分野等への展開により高齢者層の契約基盤の拡大・新規市場開拓を

図るため、販売チャネルの特性に応じた商品企画・開発、特約の付加等の商品改定に取り組み、将来の新た

な収益基盤創設をめざしてまいります。

一方、少額短期保険業者としての健全な業務運営を確保するため、継続して募集態勢のチェック・点検・教

育を強化するとともに、当社顧客の年齢層が高いことを踏まえ、高齢者ガイドラインの対象範囲や適応ルー

ル等を見直し、募集事故の防止や募集品質向上を図ってまいります。さらに、顧客本位の業務運営の方針に

基づき、内部管理態勢の自主点検などを実施し、コンプライアンスやリスク管理をはじめとする内部管理態勢

およびガバナンス態勢強化のための内部監査体制の整備等を一層進めてまいります。また、開発中の新基幹

系システムへの円滑な移行・運用に向けて体制整備等を進めるとともに、その基盤となるインフラ環境のセ

キュリティ強化によりサイバー攻撃からの脅威・リスクに備えてまいります。さらに、感染症によるパンデミック

や大規模災害に備えるため、ペーパーレスによる業務プロセスの効率化を図り、リモートワーク等に対応すべ

く基盤整備と顧客の利便性向上、サービス品質向上をめざして持続的な成長に努めてまいります。

⑵今後の課題

当事業年度末の総資産は、前事業年度末に比べ254百万円増加して3,794百万円（前年度比7.2％増）

となりました。

この結果、純資産額2,786百万円（前年度比13.0％増）になり自己資本比率は73.4%、１株当たり純資

産額は27,861円42銭となりました。

一方、当事業年度の営業活動によるキャッシュ・フローは、保険料の収入、保険金等支払・事業費による支

出などにより377百万円の収入（前年度比19.7％減）となりました。また、投資活動によるキャッシュ・フロー

は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。

2021年

7月 多くのお客さまが気軽にご加入し、ご継続できるよう最低保険料の見直しを行いました。

また、一部の年齢層において保険料の引き下げを行いました。

今後もお客様の視点から、より利便性の高いサービスの提供に努めてまいります。

より多くのお客さまにご加入いただけるよう
保険料を一部改定
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2021年

１0月

「葬儀保険」を広くお客さまに認知していただくためにメモリー

ドグループのイメージタレントとして「船越英一郎氏」を新たに

迎え、TV やラジオを通じて広告宣伝を開始いたしました。

ブランドイメージを高め、さらに営業活動を強化・展開してま

いります。

当社のイメージタレントに
あらたに「船越英一郎氏」を起用

2021年

7月

デザイン・レイアウト等を刷新して
当社ホームページのリニューアル

お客様の視点、マーケティングの観点で、情報提供を充実させ、

利便性の高いサービスの向上をめざし、ホームページ全体を

リニューアルいたしました。保険料の見積りやインターネット

によるダイレクト申込も簡単に行うことができます。

また、コンテンツの制作や運営・管理の効率化を図るとともに、

システム面のセキュリティ強化を行いました。

2021年度トピックス
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当事業年度における日本経済は、新型コロナウイルス感染症の断続的な流行により業界や地域による社

会的経済活動の制限や個人消費への影響を受け厳しい状況にありましたが、ワクチン接種の進展や感染防

止の意識の浸透により経済活動の正常化に向けて回復の兆しがみられました。しかしながら、更なる変異株

の出現による感染再拡大の懸念や本年２月から侵攻が始まったロシア・ウクライナ危機に発した急激な物価

上昇や円安基調により日本経済、世界経済ともに先行き不透明な状況が続いております。

当社を取り巻く保険業界でも、新型コロナウイルス感染症の影響により、外出自粛等による対面販売の新

契約数、保険料収入が落ち込む一方、ダイレクト系の生損保は好調に推移しました。また、ここ数年のデジタ

ル化の取組みが一気に加速し、通販やWEBマーケティングへの保険販売方法へのシフト、オンライン相談等

の募集活動の効率化・自動化・遠隔化が進み、新たなビジネススタイルの局面に入ってきております。

少額短期保険業界におきましては、大手生損保会社や大手リース・レンタル、医療業界からの参入が相次

ぎ、財務局への登録業者数は当事業年度中に6社増え、115社となりました。業界全体の業績は、当事業年度

中間期で、保有契約件数995万件、収入保険料613億円と、対前事業年度同期比で約9%増と順調に成長し

続け、大手グループの資本や市場を背景に、デジタル・IT等を駆使した保険商品を提供し、新たな価値の創

出にチャレンジしております。

このような経営環境の中、当社における新契約の販売は、断続的な新型コロナウイルス感染症による対面販

売活動への影響もあり、コロナ禍前の水準まで回復せず、低調な推移となりました。一方、新たなイメージキャラ

クターを活用したテレビ・ラジオCMや新聞等の広告宣伝を継続して実施し、電話やインターネットを通じたダイ

レクト販売の積極的な展開やブランドイメージの認知度アップ等の非対面による活動を積極的に実施したこと、

また、消滅契約の増加の抑制に努めたこと等の結果、収入保険料では前事業年度を上回る成果をあげました。

業務運営面におきましては、内部監査態勢およびコンプライアンス態勢を強固とするため、募集代理店へ

の教育・指導を一層強化し、内部管理体制や募集・事務手続き体制の品質アップとシステム化の推進による

生産性向上ならびに顧客の利便性向上に取り組んでまいりました。

これらの結果、当事業年度の新契約実績においては、件数で11,060件（前年度比5.5％減）、年換算保険

料で312百万円（前年度比17.6％減）と、昨年の水準を下回りましたが、消滅契約の抑制に努めた結果、当事

業年度末の保有契約数は88,840件（前年度比2.2％増）、年換算保険料で3,352百万円（前年度比4.6％

増）と順調に増加しました。

収支面については、保険料等収入3,330百万円、責任準備金等戻入額122百万円、資産運用収益その他

2百万円を合計した経常収益は3,455百万円（前年度比6.9％増）となりました。

一方、保険金等支払金1,603百万円、責任準備金等繰入額11百万円となり、事業費等1,228百万円を合

計した経常費用は2,843百万円（前年度比2.4％増）となりました。

この結果、経常利益は611百万円（前年度比34.1％増）となりました。また、経常利益に特別損失、法人税

及び住民税を加減した当期純利益は421百万円（前年度比32.6％増）となりました。

今後の国内外の経済活動の見通しにつきましては、昨今の物価上昇や円安基調による経済の先行き不透

明感により、消費者の節約志向や賃金上昇抑制などによる経済活動の停滞・回復の遅れが懸念されます。保

険業界におきましては、対面募集からオンライン化を背景とした非対面型ビジネスモデルへの変容やイン

ターネット・デジタル通信機器等を利用した顧客接点・コミュニケーション強化が求められており、今後さらに

進展することが予想され、そのための態勢整備が不可欠となっています。また、少子高齢化や人口減少が進

む中、各社国内外の保険会社の買収などの販路を強化する一方、保険商品では、マイナス金利の影響を受け

にくい保障性商品や外貨建て商品、健康増進型保険等の開発などにも注力しています。

このような市場環境の中で、当事業年度は、代理店チャネルが大きく落ち込み、新契約ANPが前事業年度

に比べ約17%減少しました。また、当事業年度の新設代理店は18店と前事業年度に比べ開拓を促進できま

したが、メモリードグループ以外の代理店の稼働数が78店と依然として低・未稼働代理店が多いことから、さ

らなる活性化と新規代理店の開拓の加速化が課題となります。一方、消滅契約については、全体としては改善

傾向にあるものの、満了・解約・失効は、依然として発生件数の多い状態が続いていることから、より一層の抑

制を図る必要があります。こうした状況を踏まえ、翌事業年度は未稼働・低稼働既存代理店の地域・特性を考

慮した育成・教育やキャンペーン・イベント支援等による再活性化、全国販売ネットワークを拡大すべく新規

代理店開拓の全国地域展開、プロ代理店の拡大と深耕を推進するとともに、消滅契約の発生状況を分析した

うえで、募集品質向上へ向けた研修の強化や更新時・未入金時の本社・代理店からのフォロー強化等により、

確実な保有契約増をめざしてまいります。

また、デジタル化・オンライン化による非対面型ビジネスモデルへの変容へ向けて、通販チャネルやWEBダ

イレクトを強化・推進するため、代理店との情報連携を図りつつ総合的な募集効果を高める広告・宣伝等の

マーケティング強化を実施していく所存です。顧客基盤の多様性を踏まえた新規開拓チャネルにも取り組み、

ブランド認知や顧客接点を拡大し、事業拡大の機会を積極的に図ってまいります。

商品面では、葬儀保険から医療・傷害分野等への展開により高齢者層の契約基盤の拡大・新規市場開拓を

図るため、販売チャネルの特性に応じた商品企画・開発、特約の付加等の商品改定に取り組み、将来の新た

な収益基盤創設をめざしてまいります。

一方、少額短期保険業者としての健全な業務運営を確保するため、継続して募集態勢のチェック・点検・教

育を強化するとともに、当社顧客の年齢層が高いことを踏まえ、高齢者ガイドラインの対象範囲や適応ルー

ル等を見直し、募集事故の防止や募集品質向上を図ってまいります。さらに、顧客本位の業務運営の方針に

基づき、内部管理態勢の自主点検などを実施し、コンプライアンスやリスク管理をはじめとする内部管理態勢

およびガバナンス態勢強化のための内部監査体制の整備等を一層進めてまいります。また、開発中の新基幹

系システムへの円滑な移行・運用に向けて体制整備等を進めるとともに、その基盤となるインフラ環境のセ

キュリティ強化によりサイバー攻撃からの脅威・リスクに備えてまいります。さらに、感染症によるパンデミック

や大規模災害に備えるため、ペーパーレスによる業務プロセスの効率化を図り、リモートワーク等に対応すべ

く基盤整備と顧客の利便性向上、サービス品質向上をめざして持続的な成長に努めてまいります。

⑵今後の課題

当事業年度末の総資産は、前事業年度末に比べ254百万円増加して3,794百万円（前年度比7.2％増）

となりました。

この結果、純資産額2,786百万円（前年度比13.0％増）になり自己資本比率は73.4%、１株当たり純資

産額は27,861円42銭となりました。

一方、当事業年度の営業活動によるキャッシュ・フローは、保険料の収入、保険金等支払・事業費による支

出などにより377百万円の収入（前年度比19.7％減）となりました。また、投資活動によるキャッシュ・フロー

は、定期預金への預入、ソフトウェア等による固定資産取得・投資、供託金所要額増加による金銭供託金支出

等により360百万円の支出、財務活動によるキャッシュ・フローは、株主配当金の支払により100百万円の支

出となりました。

これらの結果、営業活動によるキャッシュ・フローと投資活動によるキャッシュ・フローを合計したフリー・

キャッシュフローは17百万円の収入（前年度比89.8%減）、現金及び現金同等物期末残高は前事業年度末

に比べ82百万円減少し、854百万円（前年度比8.8％減）となりました。

ソルベンシー・マージン比率は、主にリスクの増加率に比べ、純資産等の増加にともなうソルベンシー・

マージン総額の増加率が大きかったことにより、前事業年度に比べ638.7ポイント増加し、8,127.7%とな

りました。

2021年

7月 多くのお客さまが気軽にご加入し、ご継続できるよう最低保険料の見直しを行いました。

また、一部の年齢層において保険料の引き下げを行いました。

今後もお客様の視点から、より利便性の高いサービスの提供に努めてまいります。

より多くのお客さまにご加入いただけるよう
保険料を一部改定
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2021年

１0月

「葬儀保険」を広くお客さまに認知していただくためにメモリー

ドグループのイメージタレントとして「船越英一郎氏」を新たに

迎え、TV やラジオを通じて広告宣伝を開始いたしました。

ブランドイメージを高め、さらに営業活動を強化・展開してま

いります。

当社のイメージタレントに
あらたに「船越英一郎氏」を起用

2021年

7月

デザイン・レイアウト等を刷新して
当社ホームページのリニューアル

お客様の視点、マーケティングの観点で、情報提供を充実させ、

利便性の高いサービスの向上をめざし、ホームページ全体を

リニューアルいたしました。保険料の見積りやインターネット

によるダイレクト申込も簡単に行うことができます。

また、コンテンツの制作や運営・管理の効率化を図るとともに、

システム面のセキュリティ強化を行いました。

2021年度トピックス
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⑴業績および収支の状況

2 財務状況 ≪ハイライト≫
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33億円 突破
収入保険料

5.5％増

⑵資産、負債および純資産の状況
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総資産

（単位：百万円）

2019年度

3,540
3,158

3,794

2021年度2020年度
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2,000
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保険業法上の純資産

（単位：百万円）

2019年度
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（単位：％）

8,127

(注) ソルベンシー・マージンとは
保険会社は将来の保険金などの支払について責任準備金

を積み立てており、通常予測できる範囲のリスクについては

責任準備金の範囲内で対応します。しかし、大規模な環境

変化によって、予想もしない出来事が起こる場合がありま

す。例えば、大災害やインフルエンザの流行などによる超過

死亡など、通常の予測を超えて発生するリスクに対応できる

「支払余力」を有しているかどうかを判断するための行政監

督上の指標の1つがソルベンシー・マージン比率です。

ソルベンシー・マージン比率

（A）

１／２ × （B）
× 100

2021年度末項 目 2020年度末

ソルベンシー・マージン総額（A） 2,418,591 2,740,967

リスク合計（B） 64,590 67,447

 7,489.0％ 8,127.7％

（単位：千円）
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２００５年６月１日 「ありがとう共済会」を設立し「ありがとうプラン」を販売開始

２００６年８月３日 特定保険業者届出実施（関東財務局）

２００８年１月９日 包括移転に伴う共済契約の募集の停止

２００８年２月５日 株式会社メモリード・ライフと共済契約包括移転契約の締結、共済契約移転の公告を
実施

２００８年９月１２日 株式会社メモリード・ライフへの共済契約包括移転の実施

２００６年８月１日 少額短期保険業準備会社「株式会社メモリードインシュアランスプランニング」設立

２００８年１月２４日 「株式会社メモリード・ライフ」に社名変更

２００８年２月５日 特定保険会社「ありがとう共済会」と共済契約包括移転契約の締結

２００８年３月１９日 少額短期保険業の登録完了【関東財務局長（少額短期保険）第１８号】

２００８年４月１日 少額短期保険業の営業を開始
「無配当１年定期保険」、「無配当１年定期保険（無選択型）」発売

２００８年９月１２日 「ありがとう共済会」の共済契約を包括移転により受入

２００８年１０月１日 「無配当夫婦連生１年定期保険」を販売開始

２００９年３月末 単年度黒字を達成

２００９年５月１日 「無配当１年定期保険（保険金建）」発売、併せて従来の「無配当１年定期保険」を「無
配当災害死亡割増型１年定期保険（保険料建）」に名称変更

２０１０年３月３１日 累積黒字を達成

２０１１年４月２日 「無配当１年定期保険（簡易告知型）」を販売開始

２０１１年４月１８日 インターネットWEBによるダイレクト保険販売の開始

２０１５年２月２１日 本店事務所を千代田区神田猿楽町に移転

２０１７年９月 保有契約件数５万件を達成

２０１８年４月１日 NP少額短期保険株式会社を吸収合併

２０１９年４月 保有契約件数８万件を達成

２０２０年１０月 福岡支社を新設

２０２０年１２月１日 「結婚式キャンセル費用補償保険（ブーケ）」を販売開始

２０２１年７月 最低保険料の見直しおよび保険料の一部引き下げ

２０２１年１０月 仙台事務所を開設

１ 沿革
〔当社が包括移転を受けた共済会の沿革〕

〔当社の沿革〕

Ⅱ 会社概要
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２ 経営の組織
⑴所在地
［本 社］ 〒１０１‐００６４ 東京都千代田区神田猿楽町２‐８‐１６ 平田ビル６階

⑵経営の組織（２０２２年７月１日現在）
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株主の氏名または名称
当社への出資状況

持株数 持株比率

株式会社メモリ－ド（長崎）
株式会社メモリ－ド（群馬）
株式会社メモリード宮崎
株式会社クリエイト企画
株式会社ルクール
株式会社メモリードモータース
株式会社メモリード東京

１４，８００株
１４，８００株
１４，８００株
１４，８００株
１４，８００株
１４，８００株
１１，２００株

１４．８％
１４．８％
１４．８％
１４．８％
１４．８％
１４．８％
１１．２％

氏 名 地 位 重要な兼職

吉田 茂視 取締役会長 株式会社メモリード（長崎）取締役、株式会社メモリー
ド（群馬）取締役、株式会社メモリード宮崎 取締役

吉田 仁 代表取締役社長 －

佐々木 達人 常務取締役 －

花岡 典弘 取締役 －

吉田 卓史 取締役 株式会社メモリード（群馬）代表取締役

吉田 昌敬 取締役 株式会社メモリード（長崎）代表取締役

高原 芳信 常勤監査役 －

西岡 聡子 監査役（社外） はなみずき法律事務所 弁護士

井上 郁子 監査役（社外） せいあ税理士法人 税理士

区 分
従業員（使用人）数 ２０２１年度末現在

２０２０年度 ２０２１年度 当期増減
（△） 平均年齢 平均勤続年数

内 務 職 員 ３８名 ４１名 ３名 ４７．３歳 ２．８年

営 業 職 員 － － － － －

（注）従業員数には、嘱託・契約社員・パートタイマー・受入出向者を含んでおります。

３ 株式の状況
⑴株式数
発行可能株式総数 ６００千株

発行済株式の総数 １００千株

⑵株主数
２０２１年度末株主数 ７名

⑶株 主（２０２２年３月３１日現在）

４ 取締役および監査役（２０２２年７月１日現在）

５ 従業員の在籍状況
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１ 業務運営方針
当社は、「顧客本位の業務運営（フィデューシャリー・デューティー）」の実現に向けて、以下「お客様本
位の業務運営に係る基本方針」を定め、その取り組みや成果を定期的に評価し、お客様本位の業務運営を推
進しています。

お客さま本位の業務運営に係る方針
当社は、「顧客本位の業務運営（フィデューシャリー・デューティー）」の実現に向けて、長期的な視点か

ら、健全な経営の維持に努めるとともに、高い倫理観を持ち、常にお客さま本位の観点から誠実かつ真摯に

向き合っていくために、以下「お客さま本位の業務運営に係る方針」を定めます。

また、本方針に基づく取組状況を把握・確認し、定期的に取組内容を見直すとともに、定着・浸透状況を

評価する指標（KPI）を設定・評価ならびに公表を行い、お客さま本位の業務運営を推進してまいります。

【方針１】お客さまの最善の利益の追求
（Ⅰ）当社は、経営方針およびコンプライアンスに則り、お客さまの視点で最善の保険商品とサービスを提供し、

お客さまに最善の利益を追求するため、あらゆる業務運営においてお客さま本位で行動するように努めます。

（Ⅱ）当社は、お客さまの要望や苦情等の「お客さまの声」を真摯に受け止め、誠実かつ迅速にお応えするととも

に、業務運営の改善や品質向上ならびにお客さま満足度向上に努め、経営に活かしてまいります。

【方針２】利益相反の適切な管理

当社は、お客さまの利益が不当に害する恐れのある取引を適切に把握し管理するための体制を整備し、その維持

・改善に努めます。

【方針３】手数料の明確化
（Ⅰ）当社は、お客さまがご負担される保険料を将来の保険金等のお支払いに備えているほか、最善の保険商品と

サービスの販売・推奨やご契約継続中のサポート、安定的なシステム等の維持など、保険金等をお客さまへ

お支払いするために必要となる経費に充てています。

（Ⅱ）当社は、募集代理店に対して、お客さまに最善の保険商品の販売・推奨やご契約継続中のサポートを行う対

価として手数料を支払っていますが、その手数料は、保険商品の特性や各代理店の業務運営の取組状況など

を考慮して設定しています。

【方針４】お客さまへの重要な情報の分かりやすい提供
当社は、保険商品・サービス等に係る重要な情報をお客さまが十分に理解できるようお客さまの属性等に応じた

方法で分かりやすく提供します。

【方針５】お客さまにふさわしいサービスの提供
（Ⅰ）当社は、お客さまの知識・経験・周囲の環境や加入目的・ニーズ等のご意向を把握し、お客さまのご意向に

沿った保険商品・サービスを提供します。

（Ⅱ）当社は、効率的な事務態勢を構築し、お客さまにとって分かりやすく利便性の高い各種請求等の手続きを実

現するとともに、正確かつ迅速に保険金等をお支払するように努めます。

（Ⅲ）当社は、募集代理店において商品提案や契約保全等の業務が適切に遂行できる態勢が構築されていることを

委託開始の際に確認するとともに、委託後も本態勢が維持・改善されるよう指導・教育に努めます。

【方針６】方針の定着・浸透に向けた取組み
当社は、当社職員や募集代理店等があらゆる業務運営においてお客さま本位で行動していくことをめざし、本方

針の定着に向けた研修体制、報酬体系等の整備と本方針の浸透に努めます。

Ⅲ 主要な業務の内容
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２ 当社の事業内容
当社は、保険業法第２７２条第１項の登録に基づく、少額短期保険業者であり、保険業法第２条第１７項に係

る引受を主な事業として行っております。

３ 取扱商品
⑴無配当１年定期保険（保険金建）

保険の目的
この保険は、保険期間１年の保険金建の定期保険（掛捨て型死亡保険）で、保

険期間中に被保険者が死亡したときには所定の死亡保険金をお支払いします。

保険の特徴
●満２０歳～満８９歳までお申込みができ、更新は満９９歳まで可能です。
●保険期間中に死亡された場合に所定の死亡保険金をお支払いします。
●万一のときの必要資金にあわせ、死亡保険金額（保障額）は３０万円～３００万

円まで１０万円単位で設定できます。
●死亡保険金額（保障額）は更新後も変わりませんが、保険料は更新時の満年齢等に応じて更新前より通

常上がります。
●災害死亡給付特約を主契約に別途付加することで、不慮の事故による死亡保障を充実できます。

⑵無配当災害死亡割増型１年定期保険（保険料建）

保険の目的
この保険は、保険期間１年の保険料建の定期保険（掛捨て型死亡保険）で、

保険期間中に被保険者が死亡したときには所定の死亡保険金をお支払いしま

す。また、所定の不慮の事故で死亡した場合は、所定の災害死亡保険金を上乗

せしてお支払いします。

保険の特徴
●満２０歳～満８９歳までお申込みができ、更新は満９９歳まで可能です。
●保険期間中に死亡された場合に死亡保険金をお支払いします。
●保険料は更新後も変わりませんが、死亡保険金額（保障額）は更新時の満年齢等に応じて更新前より通

常下がります。
●災害死亡保険金額は死亡保険金額と同額が付加されています。

⑶無配当１年定期保険（簡易告知型）

保険の目的
この保険は、保険契約のお申込みの際に、悪性新生物、脳血管疾患および心疾患のみに限定した簡易な

告知により、被保険者の体況による引受審査（選択）を行う保険期間１年の定期保険（掛捨て型死亡保険）

です。
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保険の特徴
●満４０歳～満７９歳までお申込みができ、更新は満８９歳まで可能です。

●保険期間中に死亡された場合に死亡保険金をお支払いします。

●死亡保険金額は更新後も変わりませんが、保険料は更新時の満年齢等に応じて更新前より通常上がります。

⑷結婚式キャンセル費用補償保険（結婚式あんしんプラン「ブーケ」）

保険の目的
この保険は、結婚式を予定されている新郎・新婦等に不測の事態が発生し、

結婚式をキャンセルした場合の結婚式キャンセル費用等を補償します。「せっ

かく楽しみにしている結婚式なのに、不測の事態のキャンセル費用の心配なん

てしたくない！」そんなお二人にあんしんをお届けします。

保険の特徴
●新郎新婦他所定の親族の死亡や７日以上の継続入院、災害等により結婚式を

キャンセルした場合の「キャンセル費用」を補償します。結婚式中止費用保

険金は、最大７００万円（補償限度額）となります。

●結婚式当日の式場や設備・備品の破損汚損について最大２００万円（補償限度額）、貸衣装の破損の修理費

用について最大５０万円（補償限度額）を修理費用保険金としてお支払いします。（それぞれ自己負担額

２万円）

●新郎もしくは新婦の結婚式当日の入院について、一名につき１０万円、新郎新婦ともに入院した場合最大

２０万円を新郎新婦入院一時金としてお支払いします。

●結婚式当日における結婚式の招待客の救急搬送があった場合、１名につき１万円、最大２０名まで招待客

救急搬送見舞費用保険金としてお支払いします。

４ 取扱サービス
⑴保険金クイック支払サ－ビス
当社が死亡保険金請求書類を受付けした日から最短で翌営業日に死亡保険金の１００％（全額）をお支払

いするサービスを提供しております。

なお、当サービスは、責任開始期から２年以内の死亡や災害死亡等、対象とならない場合があります。

⑵当社ホームページ経由での契約内容変更手続き
契約内容変更等の手続きについては、通常の書面による手続きに加えて、当社のホームページ上から、

簡易な手続きで変更することも可能です。

具体的には、保険契約者・被保険者の住所、電話番号等の変更手続きができます。

⑶当社ホームページ経由での「ダイレクト保険申込」
通常の対面販売、通信販売に加えて、当社ホームページを経由した「ダイレクト保険申込」も受付けて

おります。
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５ 保険の募集態勢
⑴保険の募集方法

当社は、冠婚葬祭互助会や専門葬儀社、及び保

険代理店を主な販売代理店として、販売を行って

おります。２０２２年３月３１日現在の法人募集代理店

は２１７店、個人募集代理店は４４４店、合計募集人数

は４，２９０名となります。

主たる販売チャネルは互助会・葬儀社の使用人

を介した対面販売であり、将来のお葬儀の費用に

不安を抱えている高齢者と対面でヒアリングを行

い、お客様に合ったプランを提案しております。

対象となるお客様の層が高齢であることから、「高

齢者募集ガイドライン」を制定し、適切な情報提供や理解度の確認を行うことに留意しています。

第二の販売チャネルとして通信販売による販売も強化しています。テレビやラジオ広告等を活用した広

告宣伝からの資料請求に対して本社コールセンターからの直接の保険販売も行っています。

さらに第三の販売チャネルとして、当社のホームページから直接お申込みいただけるダイレクト申込も

強化しています。

今後も、この三つの販売チャネルを強化し安定的・継続的な募集態勢を構築してまいります。

⑵当社の勧誘方針
当社は「勧誘方針」を定め、適正な保険募集の推進と顧客保護に努めています。

＜勧誘方針＞
１．少額短期保険商品（以下、「保険商品」といいます。）の販売等に際して、各種法令等を遵守し、適正な勧誘に努めま

す。

・保険業法、金融サービスの提供に関する法律、保険法、消費者契約法その他各種法令・諸規則を遵守することは勿

論、保険制度が健全に運営されるよう努めます。

・販売等にあたっては、お客様に商品内容を正しくご理解いただけるよう説明内容や説明方法について創意工夫し、

適正な募集活動を行って参ります。

２．お客様のライフ・プランに合った保険商品の勧誘に努めます。

・お客様のプライバシーやモラルリスクの排除に十分配慮しつつ、お客様のライフ・プランをベースに、お客様のご

意向や実情に合った商品を販売いたします。

３．お客様への商品説明等については、販売・勧誘形態に応じて、お客様本位の方法等の創意工夫に努めます。

・販売・勧誘活動にあたっては、お客様の立場に立って、時間帯や勧誘場所について十分に配慮します。

・お客様と直接対面しない勧誘・販売（例えば通信販売等）を行う場合においては、説明方法等に工夫を凝らし、お

客様にご理解いただけるよう努力します。

４．お客様にご信頼・ご満足いただけるよう努めます。

・社内（代理店）研修等により、十分な商品説明や適正な勧誘方法の確保に努めます。

・お客様の様々なご意見等を十分お聞きし、その後の保険商品の販売・勧誘に反映します。
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項 目 ２０２０年度 ２０２１年度

お 支 払 件 数 １，７９５件 １，９９１件
お 支 払 非 該 当 件 数 ２３件 ２０件

詐 欺 に よ る 取 消 ０件 ０件
不法取得目的による無効 ０件 ０件
告知義務違反による解除 １８件 １８件
重 大 事 由 に よ る 解 除 ０件 ０件
免 責 事 由 に 該 当 ５件 ２件

保険金お支払いの状況（２０２１年度）

新型コロナウィルス感染症に関する特別措置

当社では、新型コロナウィルス感染症により影響を受けたお客様の保険契約に対して、２０２２年６月

末現在、下記の対応を実施しております。

●保険料払込猶予期間の延長について
緊急事態宣言が発令された地域のご契約を対象に、お客様からのお申し出に応じて、保険料の払

込みについて猶予する期間を最長６ヶ月延長いたします。

●保険金・給付金の簡易・迅速なお支払について
保険金等ご請求の際にお申し出いただくことで、必要書類の一部を省略すること等により、簡易・

迅速なお取扱いをいたします。

●保険証券等を紛失した場合の措置について
保険証券、届出印鑑等を紛失したお客様については、お申し出の保険契約内容の確認ができれば、

保険金等の請求案内を行うなど可能な限りの便宜措置を講じます。

お問い合わせ窓口
上記対応をご希望される場合は、以下窓口までお申し出ください。

６ 保険金のお支払い
保険金・給付金のお支払いは当社にとって最も重要な業務のひとつです。当社では保険金の適正なお支払

いを担保するとともに、お支払い業務に関する組織、支払プロセスを適切に管理・運営し、保険金支払い漏

れ等が発生しない態勢づくりに努めております。

７ 再保険の状況
当社では、２０２１年３月まで保険リスクの一部を再保険に付しておりましたが、同年４月より出再しており

ません。

メモリード・ライフ
フリーダイヤル

受付時間：９時から１７時
（土・日・祝日・年末年始を除く）�®０１２０‐２４４‐８８８
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お 客 様

対応方針・対応策等（再発防止策、業務改善等）決定・実施

業 務 改 善 ・ サ ー ビ ス 向 上

お 客 様 満 足 度 の 向 上

担当部署【相談・苦情窓口】

募集代理店 本社

関連部署
経営会議

取締役会

コンプライアンス委員会

リスク管理委員会

お客様の声を経営に活かす体制

ご不満・ご意見等
のお申し出

【エスカレーション】報
告
等

報
告
等

【エスカレーション】
内容精査・事実確認・調査
解決方向性検討・協議

事

実

確

認

原

因

分

析

再
発
防
止
策

ヒ
ア
リ
ン
グ
等

【報告】（毎月）
※緊急性・重要性が
高いものは逐次報告

報 告 ・ 確 認
対応策立案・協議

８ お客様の声を経営に活かす取り組み
⑴取組内容と態勢
当社では、お客様窓口としてコールセンターを設置しており、お客様からの様々なお問合わせに対応し

ております。また、新契約関係、保険金等の支払関係についてさらに詳しい説明が必要な場合は、それぞ

れの部門の担当者が丁寧にわかりやすく説明を行っております。

お客様の声のうち、２０２１年度の苦情とされる件数は、４６件となり昨年度に比べ約１９．３％減少しました。

そのうち、保全関係が２０件（４３％）、次いで新契約関係１１件（２４％）、収納関係７件（１５％）、保険金支払関係

４件（９％）であり、募集時の対応方法・説明不足や、手続き・しくみの認識相違や処理の遅延等が主な

原因となっております。

苦情に関する規程およびマニュアルに基づき、苦情受付の報告や対応態勢が確保され、代理店を中心と

して苦情に対する認識が浸透し苦情の早期報告が図られております。また、苦情の申出内容・発生要因等

に関する分析を定例かつ適切に報告する体制が整備されております。

現在は、その分析に基づき、お客様へのサービス改善や利便性の向上を進めるため、定期的に業務やプ

ロセス等を見直し、改善の方向性や具体的な改善策を検討し、関係部門で検討・協議のうえ、改善策を順

次実施することに努めております。

今後も「お客様の声」を真摯に受けとめ、「お客様満足度の向上」に向けて業務改善・サービス向上を

進めてまいります。
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項 目
２０２０年度 ２０２１年度

件数 占有率 件数 占有率

新 契 約 関 係 ２８件 ４９％ １１件 ２４％

収 納 関 係 ３件 ５％ ７件 １５％

保 全 関 係 １８件 ３２％ ２０件 ４３％

保 険 金 関 係 ３件 ５％ ４件 ９％

そ の 他 ５件 ９％ ４件 ９％

総 計 ５７件 １００％ ４６件 １００％

主な改善事例（２０２１年度）

❶ 契約内容変更手続書類の簡素化

契約変更時の書類手続きには契約者の捺印（実印または契約時に押印し
たもの）を求めておりましたが、契約者の自署のみとし、捺印を不要とす
ることで利便性、効率性を高めてまいりました。

➡➡

❷ お申込から保険証券発送までに要する日数の改善

保険契約申込書を受付けた日からお客様へ保険証券を発送する日までに
要する処理日数を約１４日間から約７日間に短縮し、契約者に早く成立結果
をお伝えすることができました。

➡➡

❸ 保険契約申込書の改訂

保険契約申込書について、記入漏れや記入間違いなど不備の多い箇所
を、契約者や被保険者にとって分かりやすく、記入しやすい申込書に改訂
いたしました。具体的には、保険契約者と被保険者がそれぞれ記入いただ
く欄を色と番号で区分し、特に不備が多く発生した続柄欄を大きく改善し
た結果、１箇所も不備のない割合が１０％改善いたしました。

➡➡

⑵苦情の受付状況

⑶お客様の声を活かした改善状況
当社では、お客様からの声を活かして、様々な改善を実施しております。
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１ コーポレートガバナンスの状況
当社では、経営の健全性、透明性を維持するために、経営の監視・監督機能の充実および内部統制・内部

監査機能を確保するためのコーポレートガバナンス態勢を構築しています。

取締役会
毎月の定例取締役会において、事業方針、事業計画、コンプライアンス、リスク管理、内部監査などに

係る重要案件の審議および決定を行っております。

また、保険金の支払状況、責任準備金の積立状況、事務効率および営業効率などをきめ細かく把握し、

健全な事業運営と財務体質についての現状把握と、状況に応じ必要な措置を講じることとしております。

経営会議
経営会議を定例で毎週開催し、各部門の業務執行状況を確認するとともに、日常的な業務運営において

発生する課題について審議・決定することで、スピード感のある機動的な業務運営を確保しております。

リスク管理委員会
リスク管理に関する能力ならびに態勢を強化し、適切なリスクコントロールを行うことで、少額短期保

険会社としての健全性および収益性を確保し、保障の確実な提供を行っていくことを目的としたリスク管

理委員会を設置し、全社横断的なリスク管理体制の構築を進めております。

コンプライアンス委員会
取締役会の下にコンプライアンス委員会を設置し、コンプライアンス推進状況の把握、違反行為発生時

の再発防止策の検証、懲罰内容等に関して取締役会への上程および報告を行っております。

内部監査室
相互牽制機能を十全に発揮した内部監査を実施するため、各部門から独立した運営を行い、経営に重大

な影響を及ぼすと考えられる「業務上の問題点への対応策の実施状況」、「コンプライアンス上の問題」、「契

約者等への影響」、「保険金支払業務」および「保険募集業務」の適切性等について、適宜、各部門の監査

を実施するとともに、法人募集代理店等について臨店監査を実施しております。

監査役
毎回の取締役会に出席し、取締役等の執行状況の監査、コンプライアンス委員会およびリスク管理委員

会による内部統制の状況の監査を行っております。また、内部監査室との連携を図り、必要に応じ、報告

を求めることとしております。

Ⅳ 経営の状況
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２０２２年７月１日現在

監査役
●常勤 ：１名
●非常勤（社外）：２名

経営会議

株 主 総 会

代表取締役（１名）

内
部
監
査
室

各部門
（募集代理店・委託先等含む）

取締役会【計９名】
●取締役（常勤）：４名 ●常勤監査役：１名
●取締役（非常勤）：２名 ●監査役（社外）：２名

コンプライアンス
委 員 会

リスク管理委員会

コーポレートガバナンス体制

取締役の選任・解任 監査役の選任・解任

監査

報告

出席
選定・解職
監督

報告
重要事項の
付議・報告

監督

決議・承認等
報告

報
告

重要事項の
付議・報告

決議
指示等報告

（第一報等）
審議

内
部
監
査

連携

２ リスク管理態勢
当社は、健全な財務基盤の確保、ならびに適切かつ確実な保険金支払業務を実行するために、これを阻害

する恐れのある全てのリスクを整理・分析し、これらのリスクを統合的に管理することとしています。当社

の役員および社員は統合的リスク管理の重要性を十分に認識したうえで、自らの関連する業務に関するリス

クを適切に管理しなければなりません。

当社で管理対象とするリスクは、保険引受リスク、流動性リスク、資産運用リスク、事務リスク、システ

ムリスク等に分類しています。

リスク管理委員会は、各部門と連携し、これらのリスクの状況を随時モニタリングし、重要リスクを抽出

して、その対応策を提案・実行します。またリスク管理の状況はリスク管理委員会において審議の上で、定

期的に取締役会に報告します。

３ 法令等遵守（コンプライアンス）態勢
当社は、少額短期保険業という公共性の高い事業を行うものとして、お客様に対する責任、また株主、保

険募集代理店、社員および地域というステークホルダーに対して企業が有する責任を果たすため、適切・的

確な経営管理を最も重要な課題と位置づけ、健全かつ透明性の高いコーポレート・ガバナンス態勢を構築

し、その充実に努めております。
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具体的には、取締役会の下にコンプライアンス委員会を設置し、コンプライアンスに関する基本方針・規

程に基づきコンプライアンスの推進に努めています。当委員会では、実行計画であるコンプライアンス・プ

ログラムを年度ごとに策定し、その推進状況や違反行為発生時の状況把握、再発防止策の立案・検証等につ

いて協議し、定期的に取締役会に諮る体制としています。また、反社会的勢力に対する基本方針を定めて、

当社ホームページに掲載するとともに、社内および保険募集代理店等に周知しています。

コンプライアンス重視の企業風土を醸成するために、定期的にコンプライアンス研修を実施し、役員およ

び社員に対する教育、啓発に努めています。

４ 指定紛争解決機関
当社はお客様からお申出いただいた苦情等につきまして、解決に向けて真摯な対応に努める所存でござい

ます。なお、お客様の要望により、当社加入協会（日本少額短期保険協会）の指定紛争解決機関「少額短期

ほけん相談室」をご利用いただくこともできますので、ご案内申し上げます。

詳細につきましては以下をご参照ください。

＜指定紛争解決機関＞
一般社団法人日本少額短期保険協会 「少額短期ほけん相談室」
●電話（フリーダイヤル）：０１２０‐８２‐１１４４
●Ｆ Ａ Ｘ ：０３‐３２９７‐０７５５
●受付時間 ：９：００～１２：００、１３：００～１７：００
●受 付 日 ：月曜日から金曜日（祝日および年末年始休業期間を除く）

５ 個人情報保護の取り扱い
当社は、お客様の個人情報（生存する特定の個人を識別することができる情報をいいます。）保護の重要

性を認識し、お客様に対してご満足いただける商品、サービスを提供していく上でお客様の個人情報、個人

番号および特定個人情報（以下、個人番号と特定個人情報を「特定個人情報等」といいます。）を適正に取

り扱うとともに、安全管理について適切な措置を講ずるため、以下のとおりプライバシーポリシーを定め、

これを遵守、実行いたします。

＜プライバシーポリシー＞
１． 法令等の遵守

当社は、「個人情報保護に関する法律」（以下「個人情報保護法」といいます。）および「行政手続
における特定の個人を識別するための番号の利用等に関する法律（以下「番号法」といいます。）」、そ
の他の法令・ガイドライン等を遵守し、お客様の個人情報および特定個人情報等の取扱いや権利への
配慮を全社的に徹底します。

２． 個人情報の取得
当社は、適法で公正な手段により、業務上必要な範囲内で個人情報および特定個人情報等を取得し
ます。

３． 取得する個人情報の種類
保険契約のお引受け等に必要な情報として、お客様のお名前、住所、生年月日、性別等、お客様に
関する必要最小限の個人情報を取得いたします。また、当社が提供する各種サービスに関連し、必要
な情報のご提出をお願いする場合があります。
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４． 個人情報の利用目的
⑴ 当社は、取得した個人情報について、その利用目的を以下のとおりに特定するとともに、利用目
的の達成に必要な範囲内で利用します。なお、利用目的を変更するときは、その内容をご本人に通
知するか、ホームページ等により公表します。
①各種保険契約のお引受け、ご継続・維持管理、保険金・給付金等のお支払い
②各種商品・サービスのご案内・提供
③当社業務に関する情報提供・運営管理、商品・サービスの充実
④再保険契約の締結、再保険契約に基づく通知および再保険金の請求に関連する業務
⑤その他上記目的に関連・付随する業務ならびにお客様とのお取引および当社の業務運営を適切か
つ円滑に履行するために行う業務

⑵ なお、特定個人情報等は、支払調書作成事務等の番号法に定められた目的の範囲内についてのみ
利用するものとし、ご本人の同意があっても、それ以外の目的には利用しません。

５． 個人情報の第三者への提供
⑴ 当社は、以下の場合を除き、あらかじめご本人の同意を得ることなく、個人情報を第三者へ提供
しません。
①各種法令に基づく場合
②利用目的達成に必要な範囲内で、代理店を含む業務委託先に提供する場合
③再保険のために再保険会社等に提供する場合
④保険金等の支払いの健全な運営のために他の保険業に関連する企業・団体・協会等と共同利用を
行う場合（下記＜参考＞［支払時情報交換制度］を参照ください。）
⑤その他、個人情報保護法に基づき提供が認められている場合
⑵ なお、特定個人情報等は、法令に定める場合を除いて、お客様の同意があっても第三者への提供
はしません。

６． 委託先の監督
当社は、利用目的の達成に必要な範囲において、個人データおよび特定個人情報の取扱いを第三者
に委託する場合には、委託先の選定基準を定め、あらかじめ委託先の情報管理体制を確認するなど委
託先に対する必要かつ適切な監督を行います。

７． 共同利用
当社は、お客様の個人情報を共同利用させていただく場合には、法令等で定める必要事項をあらか
じめご通知、または公表したうえで実施します。

８． センシティブ情報のお取り扱い
当社は、お客様のセンシティブ情報（健康状態、病歴、本籍地等）については、法令等および金融
庁ガイドラインに掲げる例外の場合を除き、ご本人の同意なく取得、利用または第三者提供しません。

９． 個人データおよび特定個人情報等の管理
当社では、取得した個人情報データおよび特定個人情報等の安全管理措置として、取扱規程等の整
備、漏えい・滅失・き損・不正アクセス等の予防措置およびセキュリティ対策を講じるとともに、利
用目的の達成に必要とされる正確性および最新性の確保に努めています。

１０．社内体制の継続的改善
当社は、個人情報および特定個人情報等を適正に取扱うため、内部規程の整備、当社代理店および
当社業務に従事している者等への指導・教育、内部監査の実施、情報技術の発展等に応じた管理体制
の見直し等により、継続的改善に努めます。

１１．保有個人データおよび特定個人情報等に関する事項の通知、開示・訂正等・利用停止等
個人情報保護法に基づく保有個人データおよび特定個人情報等に関する事項の通知、開示・訂正等
・利用停止等に関するご請求については、下記「１３．お問い合わせ窓口」にご請求ください。ご請求
者がご本人であることをご確認させていただくとともに、当社所定の書式にご記入いただいたうえで
手続きを行い、後日、原則として書面で回答します。なお、開示のご請求については、当社所定の手
数料をいただきます。

Ⅰ　

2
0
2
１
年
度 

事
業
報
告

Ⅱ　

会
社
概
要

Ⅲ　

主
要
な
業
務
の
内
容

Ⅳ　

経
営
の
状
況

Ⅴ　

業
績
デ
ー
タ

23



１２．匿名加工情報の取扱い
⑴ 匿名加工情報の作成

当社は、匿名加工情報（法令に定める措置を講じて特定の個人を識別することができないように
個人情報を加工して得られる個人に関する情報であって、当該個人情報を復元することができない
ようにしたもの）を作成する場合には、以下の対応を行います。
①法令で定める基準にしたがって、適正な加工を施すこと
②法令で定める基準にしたがって、削除した情報や加工の方法に関する情報の漏えいを防止するた
めに安全管理措置を講じること
③作成した匿名加工情報に含まれる情報の項目を公表すること
④作成の元となった個人情報の本人を識別するための行為をしないこと
⑵ 匿名加工情報の提供
当社は、匿名加工情報を第三者に提供する場合には、提供しようとする匿名加工情報に含まれる
個人に関する情報の項目と提供の方法を公表するとともに、提携先となる第三者に対して、提供す
る情報が匿名加工情報であることを明示します。

１３．お問合わせ窓口
当社の個人情報、特定個人情報等および匿名加工情報の取扱い等に関するご照会・ご相談は、下記
窓口にて承ります。

株式会社メモリード・ライフ
総務部

電話番号：０３‐３２３３‐０２１３
受付時間：９時から１７時（土・日・祝日・年末年始を除く）

＜参考＞
■支払時情報交換制度
当社は、一般社団法人日本少額短期保険協会、少額短期保険業者および、特定の損害保険会社
とともに保険金等のお支払いまたは、保険契約の解除、取消、もしくは無効の判断の参考とする
ことを目的として、保険契約に関する所定の情報を相互照会しています。
※「支払時情報交換制度」に参加している各少額短期保険業者等の社名につきましては、一般
社団法人日本少額短期保険協会ホームページをご覧ください。

https://www.shougakutanki.jp/general/about/model03.html

６ 反社会的勢力への対応
当社は、適切かつ健全な少額短期保険事業を行うにあたり、反社会的勢力に断固たる態度で対応し、関係

を遮断するために、以下のとおり「反社会的勢力に対する基本方針」を定め、適切な遮断対応に努めます。

＜反社会的勢力に対する基本方針＞

●反社会的勢力に対しては、会社として毅然とした対応を行い、一切の関係を持ちません。

●反社会的勢力に対しては、どのような形でも決して経済的な利益を供与いたしません。

●反社会的勢力からの不当要求に対しては、法的対応も含めて断固とした対応を行います。

●反社会的勢力との対応時には、警察等の外部専門機関と連携いたします。
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７ お客様への情報提供等
当社では、お客様をはじめ社会一般の皆様に、当社に対する理解や商品・サービス等の紹介ならびに業務

運営上の現況など、様々な情報の把握や適正な評価をしていただくために、透明性のある公正かつタイムリ

ーな情報の開示・公表を行っております。

■ホームページ（https://www.memoleadlife.co.jp）

当社のホームページでは、会社概要、商品・サービスのご案内、資料

請求、ご加入者の声などの掲載やお知らせ（ニュースリリース）等を公

開しております。

また、ホームページからの保険のお申込みも取扱っております。

ディスクロージャー資料 会社案内

■ディスクロージャー資料および業績情報

当社の概要や業績等の概況を説明した本誌「ディスクロージャー資料」を年１回発行し、冊子として縦

覧に供するほか、本決算の財務情報、事業報告などとともに、ホームページにて掲載し、常時ダウンロー

ド可能なしくみを構築しております。
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■スポーツを通じた広報活動

メモリード・ライフはスポーツを通じた地域振興や社会貢献を目的として、スポーツ支援やスポンサー

活動を行っています。

〈Ｖ・ファーレン長崎〉

メモリードグループ発祥の地である長崎県をホームタウンにするJ２サッカ

ークラブ。【正々道々】をグランドスローガンに、フェアプレーの精神、平和

活動をモットーに運営・活動を行っております。

２０２４年には長崎市内に新スタジアムを開業予定。１００年に一度の変革といわ

れる長崎において、サッカーを通した地域活性化を目指しております。

〈福岡ソフトバンクホークス〉

過去１０年で６度の日本一！今年はＶ奪還を目指しています。

「めざせ世界一！」をスローガンに掲げ、野球とエンターテインメントを通じ

て九州・福岡から世界を視野に入れて走り出す企業です。

併せて当社は、運動を通じて家族も含めた地域住民の交流事業を展開し、子ども

の健全育成活動を行っている「ホークスジュニアアカデミー」にも協賛しています。

〈Gunma Golf Tour２０２２〉

未来の活躍を目指す若手ゴルファーやアマチュアゴルファーを支援するため

発足した「群馬ゴルフツアー」に協賛しています。

このほかに、バニーズ群馬FCホワイトスターの支援も始まりました。メモリード・

ライフでは今後も、スポーツの振興活動や地域貢献活動に取り組んでまいります。

■お客様本位の業務運営の取組状況

当社は、お客様本位の業務運営をより具体的に推進するため、その取組状況等を確認する指標（KPI）

を設定し、ホームページへ掲載しています。

「顧客本位の業務運営に関する原則」（金融庁）の改定（２０２１年１月１５日）にともない、２０２１年７月に、

当社「お客さま本位の業務運営に係る

方針」を改定いたしました。当原則に

沿って対応方針を定め、各方針に関す

る取組指針を明確にすることにより、

取組状況との関連性、評価する指標で

あるKPIとの整合性を確保し、よりお

客さまにわかりやすく公表するととも

に、お客さま本位の業務運営を推進し

てまいります。
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メモリード・ライフの現状

ディスクロージャー誌

V.業績データ

2022



区 分 ２０１９年度 ２０２０年度 ２０２１年度

保険料 ２，８５０，４２１ ３，１３４，５０１ ３，３０８，０３１

正味収入保険料 ２，７４０，７７０ ３，０９８，０２６ ３，３２２，６５６

経常収益 ２，９８９，７３３ ３，２３２，４５６ ３，４５５，０００

経常利益 ４４２，５８７ ４５６，２３５ ６１１，６５５

当期純利益 ２９１，３９９ ３１７，９０１ ４２１，４５６

総資産額 ３，１５８，９３０ ３，５４０，１４４ ３，７９４，４３９

保険業法上の純資産額 ２，２２９，２２８ ２，５１８，６２８ ２，８４０，９８９

有価証券残高 ７２，６４５ ７１，２８０ ６７，７２０

責任準備金残高 ６４４，７９３ ８０１，９４７ ６７９，３７２

資本金の額 ２５０，０００ ２５０，０００ ２５０，０００

発行済株式の総数 １００，０００株 １００，０００株 １００，０００株

供託金 １２５，０００ １４７，０００ １６４，０００

経常利益率 １４．８％ １４．１％ １７．７％

自己資本比率 ６９．０％ ６９．７％ ７３．４％

ソルベンシー・マージン比率 ７，２４２．０％ ７，４８９．０％ ８，１２７．７％

１株当たり当期純利益 ２，９１３円９９銭 ３，１７９円０１銭 ４，２１４円５６銭

配当性向 １０．３％ ３１．５％ ２３．７％

年間収受保険料 ２，７６１，５６０ ３，１０７，２３１ ３，３００，７３８

契約件数 ８４，４６１件 ８６，９６８件 ８８，８４０件

被保険者数（保険の相手方） ７２，０４８名 ７４，７８８名 ７６，５４０名

年換算保険料 ２，９５６，９１２ ３，２０６，１９７ ３，３５２，２３２

従業員数 ３５名 ３８名 ４１名

代理店数 ７０７店 ６７５店 ６６１店

登録募集人数 ４，１２１名 ４，２４１名 ４，２９０名

（単位：千円）

（注）１．保険業法上の純資産額は、保険業法第２７２条の４第１項第３号および保険業法施行規則第２１１条の８第１項の規定に基

づき算出されたものです。

２．経常利益率は、以下の定義により算出しております。

経常利益率＝経常利益÷経常収益

３．従業員数には、嘱託・契約社員・パートタイマー・受入出向者を含んでおります。

１ 直近の３事業年度における主要な業務の状況を示す指標

Ⅴ 業績データ
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科 目 ２０２０年度 ２０２１年度 科 目 ２０２０年度 ２０２１年度

（資産の部） （負債の部）

現金及び預貯金 ２，６７６，７１３ ２，８５４，３７４ 保険契約準備金 ９０４，９２０ ７９３，６７３

現金 ２２３ ３４４ 支払備金 １０２，９７２ １１４，３００

預貯金 ２，６７６，４８９ ２，８５４，０２９ 責任準備金 ８０１，９４７ ６７９，３７２

有価証券 ７１，２８０ ６７，７２０ 代理店借 ３６，３４９ ３９，３０１

国債 ７１，２８０ ６７，７２０ 再保険借 １３，９５６ －

有形固定資産 ７，９３６ ７，６５１ その他負債 １１８，３０２ １７４，８５３

建物 ６，０６９ ５，８２３ 未払法人税等 ６７，４３９ １２１，５７８

その他の有形固定資産 １，８６７ １，８２８ 未払金 ４８，０７０ ４９，９０１

無形固定資産 １７８，８９４ ２１０，２３２ 預り金 ２，１６０ １，９６９

ソフトウェア ３８，４９５ ３４，７６５ その他の負債 ６３１ １，４０４

のれん ７４，７８９ ３７，３９４ 価格変動準備金 ４３４ ４６８

ソフトウェア仮勘定 ６５，６０８ １３８，０７１ 負債の部合計 １，０７３，９６３ １，００８，２９７

代理店貸 － － （純資産の部）

再保険貸 １３，７３０ － 資本金 ２５０，０００ ２５０，０００

その他資産 ４４４，５８８ ４９０，４６０ 資本剰余金 ２５０，０００ ２５０，０００

未収金 ４１２，８８４ ４３４，６５４ 資本準備金 ２５０，０００ ２５０，０００

前払費用 ６，２８２ ３２，３６１ 利益剰余金 １，９６２，４９８ ２，２８３，９５５

未収収益 １，５５１ ６４２ 繰越利益剰余金 １，９６２，４９８ ２，２８３，９５５

預託金 １９，７１５ １９，０１８ 株主資本合計 ２，４６２，４９８ ２，７８３，９５５

その他の資産 ４，１５３ ３，７８３ その他有価証券評価差額金 ３，６８２ ２，１８６

供託金 １４７，０００ １６４，０００ 評価・換算差額等合計 ３，６８２ ２，１８６

純資産の部合計 ２，４６６，１８１ ２，７８６，１４２

資産の部合計 ３，５４０，１４４ ３，７９４，４３９ 負債及び純資産の部合計 ３，５４０，１４４ ３，７９４，４３９

（単位：千円）

２ 財産の状況
１．計算書類
⑴貸借対照表
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科 目 ２０２０年度 ２０２１年度

経常収益 ３，２３２，４５６ ３，４５５，０００
保険料等収入 ３，２０９，２２０ ３，３２９，９４８
保険料 ３，１３４，５０１ ３，３０８，０３１
再保険収入 ７４，７１８ ２１，９１７
回収再保険金 ３８，４００ －
再保険手数料 ９，２０４ －
再保険返戻金 ５３５ －
その他再保険収入 ２６，５７８ ２１，９１７

責任準備金等戻入額 １７，９３８ １２２，５７４
支払備金戻入額 １７，９３８ －
責任準備金戻入額 － １２２，５７４

資産運用収益 １，６１９ １，３２２
利息及び配当金等収入 １，６１９ １，３２２
その他経常収益 ３，６７８ １，１５５

経常費用 ２，７７６，２２０ ２，８４３，３４４
保険金等支払金 １，４２６，０４９ １，６０３，６４３
保険金等 １，３６２，４６０ １，５９６，３５１
解約返戻金等 ６，１９７ ７，２９２
再保険料 ５７，３９１ －
責任準備金等繰入額 １５７，１５４ １１，３２８
支払備金繰入額 － １１，３２８
責任準備金繰入額 １５７，１５４ －
資産運用費用 ６２ １５５
事業費 １，１９２，９５５ １，２２８，２１７
営業費及び一般管理費 １，１７３，６７０ １，２０８，３６３
税金 ２，９８７ ２，３４０
減価償却費 １６，２９６ １７，５１３

その他経常費用 － －

経常利益（又は経常損失） ４５６，２３５ ６１１，６５５

特別損失 ３６ ３４
価格変動準備金繰入額 ３６ ３４
その他特別損失 － －

税引前当期純利益（又は税引前当期純損失） ４５６，１９８ ６１１，６２１

法人税及び住民税 １３８，２９７ １９０，１６４

当期純利益（又は当期純損失） ３１７，９０１ ４２１，４５６

（単位：千円）

⑵損益計算書
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科 目 ２０２０年度 ２０２１年度

営業活動によるキャッシュ・フロー
保険料の収入 ３，０９８，６２２ ３，２８７，０３４
再保険による収入 ９５，０５５ ３５，６４８
保険金等支払による支出 △１，３６２，４６０ △１，５９６，３５１
解約返戻金等支払による支出 △６，１９７ △７，２９２
再保険料支払による支出 △７２，８７４ △１３，９５６
事業費の支出 △１，１１７，９００ △１，１９４，４２５
その他 ３，６７８ １，１５５
小 計 ６３７，９２３ ５１１，８１１
利息及び配当金等の受取額 １，０９２ １，８８９
利息の支払額 △６２ △９１
その他 － －
法人税等の支払額 △１６８，１５０ △１３５，６８４

営業活動によるキャッシュ・フロー ４７０，８０３ ３７７，９２５

投資活動によるキャッシュ・フロー
預貯金の純増減額 △２００，０００ △２６０，０００
有価証券（供託金）の償還による収入 － ２，０００
有形・無形固定資産の取得による支出 △７４，０３８ △８５，９６０
有形・無形固定資産の売却による収入 － －
供託金の所要額支出（増加） △２２，０００ △１７，０００
供託金の超過額取戻（減少） － －
その他 △２，１２８ ６９６

投資活動によるキャッシュ・フロー △２９８，１６７ △３６０，２６３

財務活動によるキャッシュ・フロー
吸収合併にともなう交付金支出 － －
配当金の支払額 △３０，０００ △１００，０００
財務活動によるキャッシュ・フロー △３０，０００ △１００，０００

現金及び現金同等物の増減額（△は減少） １４２，６３６ △８２，３３８

現金及び現金同等物期首残高 ７９４，０７６ ９３６，７１３

現金及び現金同等物期末残高 ９３６，７１３ ８５４，３７４

（単位：千円）

⑶キャッシュ・フロー計算書
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株 主 資 本 評価・換算
差 額 等

純資産合計
資本金

資本剰余金 利益剰余金
株主資本
合 計

そ の 他
有 価 証 券
評価差額金

資 本
準備金

繰越利益
剰 余 金

当 期 首 残 高 ２５０，０００ ２５０，０００ １，６７４，５９７ ２，１７４，５９７ ５，０４７ ２，１７９，６４４

当 期 変 動 額 － －

剰 余 金 配 当 △３０，０００ △３０，０００ △３０，０００

当 期 純 利 益 ３１７，９０１ ３１７，９０１ ３１７，９０１

株主資本以外の項目の
当 期 変 動 額 （ 純 額 ） － △１，３６５ △１，３６５

当 期 変 動 額 合 計 － － ２８７，９０１ ２８７，９０１ △１，３６５ ２８６，５３６

当 期 末 残 高 ２５０，０００ ２５０，０００ １，９６２，４９８ ２，４６２，４９８ ３，６８２ ２，４６６，１８１

株 主 資 本 評価・換算
差 額 等

純資産合計
資本金

資本剰余金 利益剰余金
株主資本
合 計

そ の 他
有 価 証 券
評価差額金

資 本
準備金

繰越利益
剰 余 金

当 期 首 残 高 ２５０，０００ ２５０，０００ １，９６２，４９８ ２，４６２，４９８ ３，６８２ ２，４６６，１８１

当 期 変 動 額 － －

剰 余 金 配 当 △１００，０００ △１００，０００ △１００，０００

当 期 純 利 益 ４２１，４５６ ４２１，４５６ ４２１，４５６

株主資本以外の項目の
当 期 変 動 額 （ 純 額 ） － △１，４９６ △１，４９６

当 期 変 動 額 合 計 － － ３２１，４５６ ３２１，４５６ △１，４９６ ３１９，９６０

当 期 末 残 高 ２５０，０００ ２５０，０００ ２，２８３，９５５ ２，７８３，９５５ ２，１８６ ２，７８６，１４２

〔２０２０年度〕
（単位：千円）

〔２０２１年度〕
（単位：千円）

⑷株主資本等変動計算書
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１．計算書類の作成方法
貸借対照表、損益計算書及び株主資本等変動計算書は、会社計算規則（平成１８年法務省令第１３号）
の規定のほか、保険業法施行規則（平成８年大蔵省令第５号）に準拠して作成しております。

２．有価証券の評価基準及び評価方法
その他有価証券（国債）について、期末日の市場価格相当に基づく時価法（金融商品会計基準）を
適用し、評価差額を全部純資産直入法により処理しております。

３．棚卸資産の評価基準及び評価方法
貯蔵品について、最終仕入原価法を採用しております。

４．固定資産の減価償却の方法
⑴有形固定資産

定率法（ただし、２０１６年４月１日以降に取得した建物附属設備については定額法）を採用してお
ります。
なお、主な耐用年数は以下のとおりであります。
建物附属設備 １５年
工具・器具・備品 ２～１０年

⑵無形固定資産
定額法を採用しております。
なお、ソフトウェアについては、会社所定の利用可能期間（５年）に基づく定額法を採用し、リ
ース資産については、リース期間を耐用年数とする定額法を採用しております。また、のれんにつ
いては、買収による投資回収期間（５年）に基づく定額法を適用しております。

５．引当金の計上基準
該当事項はありません。

６．価格変動準備金の計上基準
保険業法第１１５条の規定により算出した額を計上しております。

７．責任準備金の積立基準
責任準備金は、保険業法施行規則第２１１条の４６の規定に基づき算出した金額を計上しております。

８．支払備金の積立基準
支払備金は、保険業法施行規則第７３条の規定に基づき算出した金額を計上しております。

９．収益および費用の計上基準
保険商品の販売に係る収益は、保険業法施行規則第６９条第３項の規定に基づき未収保険料の計上が
禁止されているため、保険契約上の責任が開始しているものに対し、当該保険料等の収納時に収益を
認識しております。なお、収納した保険料等収入のうち、期末時点において、未経過となっている期
間に対応する部分については、責任準備金に繰り入れております。
また、保険商品の販売に係る原価に相当する保険金や解約返戻金等は、保険約款に基づく支払事由
が発生し、当該約款に基づいて算定された金額の支払時に当該費用を認識しております。なお、期末
時点において支払義務が発生しているが支払いが行われていない保険金等について支払備金に繰り入
れております。

１０．消費税等の会計処理
消費税及び地方消費税の会計処理は、税込方式によっております。

１１．会計方針の変更に関する事項
該当事項はありません。

１２．収益認識に関する事項
「収益認識に関する会計基準」（企業会計基準第２９号）について、第３項（会計基準範囲）⑶の規定
により、保険法における定義を満たす保険契約については適用範囲に含めないこととされているた
め、当該基準を適用しておりません。

１３．表示方法の変更に関する事項
「会計上の見積りの開示に関する会計基準」（企業会計基準第３１号）を適用し、計算書類に重要な会
計上の見積りに関する注記を記載することとしております。（当事業年度末において、該当事項はあ
りません。）

１４．会計上の見積りに関する事項
該当事項はありません。

（重要な会計方針等）

⑸重要な会計方針および注記事項
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内 訳 元受分 出再分 出再分控除後
（当期末残高）

普通責任準備金 ６２４，９９４ － ６２４，９９４

異常危険準備金 ５４，３７８ － ５４，３７８

合 計 ６７９，３７２ － ６７９，３７２

内 訳 元受分 出再分 出再分控除後
（当期末残高）

普通支払備金 ４９，５５５ ３９４ ４９，１６１

既発生未報告損害
に対する支払備金 ５３，８１１ － ５３，８１１

合 計 １０３，３６６ ３９４ １０２，９７２

内 訳 元受分 出再分 出再分控除後
（当期末残高）

普通責任準備金 ７５１，１５７ １，２２３ ７４９，９３４

異常危険準備金 ５２，５９８ ５８５ ５２，０１３

合 計 ８０３，７５６ １，８０９ ８０１，９４７

２０２０年度末 ２０２１年度末

１．有形固定資産の減価償却累計額 １４，０９５千円 １．有形固定資産の減価償却累計額 １４，４４７千円

２．税効果会計に関する事項
税効果会計を適用しておりません。

２．税効果会計に関する事項
税効果会計を適用しておりません。

３．供託金の内訳
保険業法第２７２条の５第１項及び同施行令第３８
条の４の規定に基づき、政令で定められた額の金
銭を供託しております。
なお、当年度末における翌年度の供託所要額
は、１６４，０００千円であります。

３．供託金の内訳
保険業法第２７２条の５第１項及び同施行令第３８

条の４の規定に基づき、政令で定められた額の金
銭を供託しております。
なお、当年度末における翌年度の供託所要額
は、１７６，０００千円であります。

４．支払備金の内訳

保険業法施行規則第２１１条の５２において準用す
る同規則第７３条第３項および第７１条第１項に規定
する、積み立てないことができる再保険を付した
部分に相当する支払備金の金額は、３９４千円であ
ります。

４．支払備金の内訳

保険業法施行規則第２１１条の５２において準用す
る同規則第７３条第３項および第７１条第１項に規定
する、積み立てないことができる再保険を付した
部分に相当する支払備金はありません。

５．責任準備金の内訳

保険業法施行規則第２１１条の５２において準用す
る同規則第７１条第１項に規定する、積み立てない
ことができる再保険を付した部分に相当する責任
準備金の金額は、１，８０９千円であります。

５．責任準備金の内訳

保険業法施行規則第２１１条の５２において準用す
る同規則第７１条第１項に規定する、積み立てない
ことができる再保険を付した部分に相当する責任
準備金はありません。

内 訳 元受分 出再分 出再分控除後
（当期末残高）

普通支払備金 ５８，５３８ － ５８，５３８

既発生未報告損害
に対する支払備金 ５５，７６２ － ５５，７６２

合 計 １１４，３００ － １１４，３００

（貸借対照表関係）

（単位：千円） （単位：千円）

（単位：千円） （単位：千円）
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２０２０年度末 ２０２１年度末

６．金融商品に関する事項

⑴金融商品の状況に関する事項

①金融商品に対する取組方針
当社は、資金運用については、「資産運用に
関する基本方針」及び「資産運用規程」に基づ
き、預金（外貨除く）および国債等の有価証券
に限定し、銀行等金融機関からの借入による資
金の調達およびデリバティブの取引は予定して
おりません。

②金融商品の内容及びそのリスク並びにリスク管
理体制
市場関連リスクや信用リスクについては、「資
産運用リスク管理方針・管理規程」にしたが
い、リスクの状況について、定期的にモニタリ
ングした結果をリスク管理委員会および取締役
会等へ報告される体制としています。
定期性預金については、「資産運用実施規則」
に基づき、預金対象限度額を定め、預金対象金
融機関の対象先および格付けを限定し、同一預
金先への預金限度額（全体に対する割合）を設
定した上で、金利動向・利率・信頼性・利便性
等を総合的に評価して決定する体制としていま
す。

６．金融商品に関する事項

⑴金融商品の状況に関する事項

①金融商品に対する取組方針
当社は、資金運用については、「資産運用に

関する基本方針」及び「資産運用規程」に基づ
き、預金（外貨除く）および国債等の有価証券
に限定し、銀行等金融機関からの借入による資
金の調達およびデリバティブの取引は予定して
おりません。

②金融商品の内容及びそのリスク並びにリスク管
理体制
市場関連リスクや信用リスクについては、「資

産運用リスク管理方針・管理規程」にしたが
い、リスクの状況について、定期的にモニタリ
ングした結果をリスク管理委員会および取締役
会等へ報告される体制としています。
定期性預金については、「資産運用実施規則」

に基づき、預金対象限度額を定め、預金対象金
融機関の対象先および格付けを限定し、同一預
金先への預金限度額（全体に対する割合）を設
定した上で、金利動向・利率・信頼性・利便性
等を総合的に評価して決定する体制としていま
す。

⑵金融商品の時価等に関する事項
２０２１年３月３１日（当年度決算日）における貸借
対照表計上額、時価及びこれらの差額について
は、次のとおりであります。

（金融商品の時価の算定方法）

①現金及び預貯金は、１年以内の短期間で決済され
るため、時価は帳簿価額にほぼ等しいことから、
当該帳簿価額によっております。

②有価証券及び供託金に供している債券について
は、期末日の市場価格によっております。

⑵金融商品の時価等に関する事項
２０２２年３月３１日（当年度決算日）における貸借
対照表計上額、時価及びこれらの差額について
は、次のとおりであります。

（金融商品の時価の算定方法）

①現金及び預貯金は、１年以内の短期間で決済され
るため、時価は帳簿価額にほぼ等しいことから、
当該帳簿価額によっております。

②有価証券及び供託金に供している債券について
は、期末日の市場価格によっております。

７．１株当たりの純資産額 ２４，６６１円８１銭 ７．１株当たりの純資産額 ２７，８６１円４２銭

８．金額は記載単位未満の端数を切り捨てて表示して
おります。また、構成比、増減率は小数点第２位
以下を四捨五入して表示しております。

８．金額は記載単位未満の端数を切り捨てて表示して
おります。また、構成比、増減率は小数点第２位
以下を四捨五入して表示しております。

内 容 貸借対照
表計上額 時価 差額

現金及び預貯金 ２，８５４，３７４ ２，８５４，３７４ －

有価証券（国債） ６７，７２０
１７１，７２０ －

供託金（国債） １０４，０００

内 容 貸借対照
表計上額 時価 差額

現金及び預貯金 ２，６７６，７１３ ２，６７６，７１３ －

有価証券（国債） ７１，２８０
１８３，２８０ －

供託金（国債） １１２，０００

（単位：千円） （単位：千円）
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２０２０年度 ２０２１年度

１．正味収入保険料及び正味支払保険金の算出
⑴正味収入保険料

保険料 ３，１３４，５０１千円
再保険返戻金 ５３５千円
その他再保険収入（注） ２６，５７８千円
再保険料 ５７，３９１千円
解約返戻金等 ６，１９７千円
差引 ３，０９８，０２６千円

（注）その他再保険収入は、再保険契約に基づく出再率変更
（６０％から３０％へ）に伴う再保険料等の戻りであります。

⑵正味支払保険金
保険金等 １，３６２，４６０千円
回収再保険金 ３８，４００千円
差引 １，３２４，０６０千円

１．正味収入保険料及び正味支払保険金の算出
⑴正味収入保険料
保険料 ３，３０８，０３１千円
再保険返戻金 －千円
その他再保険収入（注） ２１，９１７千円
再保険料 －千円
解約返戻金等 ７，２９２千円

差引 ３，３２２，６５６千円
（注）その他再保険収入は、再保険契約に基づく出再率変更

（３０％から０％へ）に伴う再保険料等の戻りであります。

⑵正味支払保険金
保険金等 １，５９６，３５１千円
回収再保険金 －千円
差引 １，５９６，３５１千円

２．利息及び配当金収入の内訳
預貯金利息 ４３９千円
有価証券利息 ４２４千円
その他利息 ７５５千円

２．利息及び配当金収入の内訳
預貯金利息 ７６千円
有価証券利息 ４０９千円
その他利息 ８３６千円

３．その他経常収益の内訳
その他経常収益の主な内訳は、従業員の社宅家
賃控除に伴う収入、働き方改革推進支援助成金（テ
レワークコース）による収入等であります。

３．その他経常収益の内訳
その他経常収益の主な内訳は、従業員の社宅家

賃控除に伴う収入等であります。

４．資産運用費用の内訳
支払利息 ６２千円

４．資産運用費用の内訳
支払利息 ９１千円
有価証券償還差損 ６４千円

５．減価償却費の内訳
有形固定資産 ２，２３２千円
無形固定資産 １４，０６３千円

５．減価償却費の内訳
有形固定資産 １，９９４千円
無形固定資産 １５，５１８千円

６．関連当事者との取引に関する事項
該当事項はありません。

６．関連当事者との取引に関する事項
該当事項はありません。

７．特別損失の内訳
その他特別損失の主な内訳は、有価証券（国債）
における価格変動準備金への積立額であります。

７．特別損失の内訳
その他特別損失の主な内訳は、有価証券（国債）

における価格変動準備金への積立額であります。

８．１株当たりの当期純利益 ３，１７９円０１銭
算定上の基礎である当期純利益 ３１７，９０１千円
普通株式に係る当期純利益 ３１７，９０１千円
普通株式の期中平均株式数 １００，０００株

なお、潜在株式調整後１株当たり当期純利益に
ついては、潜在株式が存在しないため記載してお
りません。

８．１株当たりの当期純利益 ４，２１４円５６銭
算定上の基礎である当期純利益 ４２１，４５６千円
普通株式に係る当期純利益 ４２１，４５６千円
普通株式の期中平均株式数 １００，０００株

なお、潜在株式調整後１株当たり当期純利益に
ついては、潜在株式が存在しないため記載してお
りません。

９．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。また、構成比、増減率は小数点第２位以下を
四捨五入して表示しております。

９．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。また、構成比、増減率は小数点第２位以下を
四捨五入して表示しております。

（損益計算書関係）
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２０２０年度 ２０２１年度

１．発行済株式の種類及び総数に関する事項 １．発行済株式の種類及び総数に関する事項

２．新株予約権に関する事項
該当事項はありません。

２．新株予約権に関する事項
該当事項はありません。

３．配当に関する事項
⑴配当金支払額 １００，０００千円
⑵基準日が当年度に属する配当のうち、配当の効
力発生日が翌年度になるもの

（注）上記配当は、２０２１年６月２５日開催予定の定時株主総会に
て付議する予定であります。

３．配当に関する事項
⑴配当金支払額 １００，０００千円
⑵基準日が当年度に属する配当のうち、配当の効
力発生日が翌年度になるもの

（注）上記配当は、２０２２年６月３０日開催予定の定時株主総会に
て付議する予定であります。

４．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。

４．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。

２０２０年度 ２０２１年度

１．現金及び現金同等物の当年度末残高と貸借
対照表に掲記されている科目の金額との関係

（２０２１年３月３１日現在）
現金及び預貯金勘定 ２，６７６，７１３千円
預入期間が３ヶ月超の定期預金 １，７４０，０００千円
現金及び現金同等物 ９３６，７１３千円
なお、キャッシュ・フロー計算書における資金

（現金及び現金同等物）は、手許現金、要求払い
預金及び取得日から満期日または償還日までの期
間が３ヶ月以内の定期預金等の短期投資からなっ
ています。

１．現金及び現金同等物の当年度末残高と貸借
対照表に掲記されている科目の金額との関係

（２０２２年３月３１日現在）
現金及び預貯金勘定 ２，８５４，３７４千円
預入期間が３ヶ月超の定期預金 ２，０００，０００千円
現金及び現金同等物 ８５４，３７４千円
なお、キャッシュ・フロー計算書における資金

（現金及び現金同等物）は、手許現金、要求払い
預金及び取得日から満期日または償還日までの期
間が３ヶ月以内の定期預金等の短期投資からなっ
ています。

２．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。また、増減率は小数点第２位以下を四捨五入
して表示しております。

２．金額は記載単位未満を切り捨てて表示しておりま
す。また、増減率は小数点第２位以下を四捨五入
して表示しております。

決議
株 式
の種類

配当金
の総額

配 当
の原資

１株当た
り配当金

基準日
効 力
発生日

２０２２年６月３０日
定時株主総会

普通
株式

１００，０００
千円

利 益
剰余金

１，０００円
２０２２年
３月３１日

２０２２年
７月１日

株式の種類 前年度末株 式 数
当 年 度
増加株式数

当 年 度
減少株式数

当年度末
株 式 数

発行済株式

普通株式 １００，０００ － － １００，０００

合 計 １００，０００ － － １００，０００

決議
株 式
の種類

配当金
の総額

配 当
の原資

１株当た
り配当金

基準日
効 力
発生日

２０２１年６月２５日
定時株主総会

普通
株式

１００，０００
千円

利 益
剰余金

１，０００円
２０２１年
３月３１日

２０２１年
６月２８日

株式の種類 前年度末株 式 数
当 年 度
増加株式数

当 年 度
減少株式数

当年度末
株 式 数

発行済株式

普通株式 １００，０００ － － １００，０００

合 計 １００，０００ － － １００，０００

（株主資本等変動計算書関係）

（単位：株） （単位：株）

（キャッシュ・フロー計算書関係）

Ⅰ　

2
0
2
１
年
度 

事
業
報
告

Ⅱ　

会
社
概
要

Ⅲ　

主
要
な
業
務
の
内
容

Ⅳ　

経
営
の
状
況

Ⅴ　

業
績
デ
ー
タ

37



項 目 ２０２０年度末 ２０２１年度末

⑴ソルベンシー・マージン総額 ２，４１８，５９１ ２，７４０，９６７

①純資産の部の合計額（繰延資産等控除後の額） ２，３６２，４９８ ２，６８３，９５５

②価格変動準備金 ４３４ ４６８

③異常危険準備金 ５２，０１３ ５４，３７８

④一般貸倒引当金

⑤その他有価証券評価差額（税効果控除前）（９９％又は１００％） ３，６４５ ２，１６４

⑥土地の含み損益（８５％又は１００％）

⑦契約者配当準備金の一部（除、翌期配当所要額）

⑧将来利益

⑨税効果相当額

⑩負債性資本調達手段等

告示（第１４号）第２条第３項第５号イに掲げるもの（⑩⒜）

告示（第１４号）第２条第３項第５号ロに掲げるもの（⑩⒝）

⑵リスクの合計額√［R１２＋R２２］＋R3＋R4 ６４，５９０ ６７，４４７

保険リスク相当額 ５６，３７２ ５８，６７９

R1 一般保険リスク相当額 ５６，３７２ ５８，６７９

R4 巨大災害リスク相当額

R2 資産運用リスク相当額 ２７，９１２ ２９，５１２

価格変動等リスク相当額 ７１２ ９６８

信用リスク相当額 ２６，７６５ ２８，５４３

子会社等リスク相当額

再保険リスク相当額 ２９６

再保険回収リスク相当額 １３７

R3 経営管理リスク相当額 １，６８５ １，７６３

⑶ソルベンシー・マージン比率 ⑴／｛（１／２）×⑵｝ ７，４８９．０ ８，１２７．７

（単位：千円、％）

（注）１．ソルベンシー・マージン比率とは、通常の予測を超えて発生するリスクに対応できる「支払余力」をどの程度有し

ているかどうかを示す行政監督上の指標の１つです。ソルベンシー・マージン比率が２００％以上であれば、健全性

について１つの基準を満たしていることを示しています。

２．上記は、保険業法施行規則第２１１条の５９および第２１１条の６０ならびに平成１８年金融庁告示第１４号の規定に基づいて算

出しております。

ソルベンシー・マージン比率＝
ソルベンシー・マージン総額
リスクの合計額×（１／２）

×１００（％）

２．保険金の支払い能力の充実の状況（ソルベンシー・マージン比率）
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区 分
２０２０年度末 ２０２１年度末

取得価格 時価 評価損益 取得価格 時価 評価損益

売買目的有価証券 － － － － － －

満期保有目的有価証券 － － － － － －

その他の有価証券 １７９，５９８ １８３，２８０ ３，６８２ １６９，５３４ １７１，７２０ ２，１８６

合 計 １７９，５９８ １８３，２８０ ３，６８２ １６９，５３４ １７１，７２０ ２，１８６

（単位：千円）

（注）上記金額は、国債にて供託している有価証券を含めて表示しております。

３．有価証券または金銭信託の取得価額または契約価額、時価および評価損益

⑴有価証券

⑵金銭信託
該当事項はありません。

４．公衆の縦覧に供する書類に関する会計監査人の監査の有無

当社は会計監査人の監査は受けておりません。

５．計算書類に関する会計監査人の監査証明の有無

金融商品取引法第１９３条の２の規定に基づく公認会計士または監査法人の監査は受けておりません。な

お、当事業年度の計算書類につきましては、監査役による監査を受け、適正に作成および表示されている

ことの報告を受けております。（２０２２年５月２５日付 監査報告書）
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区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 ３，０９７，４７１ ３，３２０，４８７
医 療 保 険 ４０４ ９５９
費 用 保 険 １５０ １，２１０
合 計 ３，０９８，０２６ ３，３２２，６５６

（単位：千円）

（注）正味収入保険料は、以下の定義により算出しております。
正味収入保険料＝（保険料－解約返戻金－その他返戻金）－（再保険料－再保険返戻金）

区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 ３，１２７，３４４ ３，２９８，７２１
医 療 保 険 ８０９ ８０７
費 用 保 険 １５０ １，２１０
合 計 ３，１２８，３０３ ３，３００，７３８

（単位：千円）

（注）元受正味保険料は、以下の定義により算出しております。
元受正味保険料＝（保険料－解約返戻金－その他返戻金）

区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 ２９，８７２ △２１，７６５
医 療 保 険 ４０４ △１５２
費 用 保 険 － －
合 計 ３０，２７７ △２１，９１７

（単位：千円）

（注）１．支払再保険料は、以下の定義により算出しております。
支払再保険料＝（再保険料－再保険返戻金－その他再保険収入）

２．２０２１年度における支払再保険料は、再保険契約に基づく出再率変更に伴う再保険
料等の戻りであります。

区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 ４６２，９９２ ６１１，７８３
医 療 保 険 △４０１ １９１
費 用 保 険 △１１，５９０ △２，６４０
合 計 ４５１，０００ ６０９，３３４

（単位：千円）

（注）保険引受利益は、保険引受収益から保険引受費用と保険引受に係る営業費及び一般
管理費を引いて、その他収支（保険引受に係るもの）を足して算出しております。

区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 １，３２３，４６０ １，５９４，４２５
医 療 保 険 ６００ ４００
費 用 保 険 － １，５２５
合 計 １，３２４，０６０ １，５９６，３５１

（単位：千円）

（注）正味支払保険金は、以下の定義により算出しております。
正味支払保険金＝保険金等－回収再保険金

３ 業務の状況を示す指標等
１．主要な業務の状況を示す指標等
❶正味収入保険料

❷元受正味保険料

❸支払再保険料

❹保険引受利益

❺正味支払保険金
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区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 １，３６１，２６０ １，５９４，４２５
医 療 保 険 １，２００ ４００
費 用 保 険 － １，５２５
合 計 １，３６２，４６０ １，５９６，３５１

（単位：千円）

（注）元受正味保険金は、以下の定義により算出しております。
元受正味保険金＝（元受契約の支払保険金－元受契約にかかる求償等により回収した金額）

区 分 ２０２０年度 ２０２１年度

死 亡 保 険 ３７，８００ －
医 療 保 険 ６００ －
費 用 保 険 － －
合 計 ３８，４００ －

（単位：千円）

区 分
２０２０年度 ２０２１年度

正味
損害率

正味
事業費率 合算率 正 味

損害率
正味

事業費率 合算率

死 亡 保 険 ４２．７％ ３７．８％ ８０．６％ ４８．０％ ３６．９％ ８４．９％
医 療 保 険 １４８．３％ ５７．６％ ２０５．９％ ４１．７％ １９．０％ ６０．６％
費 用 保 険 ０．０％ ７７５０．１％ ７７５０．１％ １２６．１％ １７５．４％ ３０１．５％
合 計 ４２．７％ ３８．２％ ８０．９％ ４８．０％ ３７．０％ ８５．０％

（注）正味損害率、正味事業費率およびその合算率は、以下の定義により算出しております。
正味損害率＝（正味支払保険金／正味収入保険料）×１００
正味事業費率＝（正味事業費／正味収入保険料）×１００
合算率＝正味損害率＋正味事業費率

区 分
２０２０年度 ２０２１年度

元受
損害率

元受
事業費率 合算率 元受

損害率
元受

事業費率 合算率

死 亡 保 険 ４３．５％ ３７．８％ ８１．３％ ４８．３％ ３７．２％ ８５．５％
医 療 保 険 １４８．３％ ４５．３％ １９３．６％ ４９．６％ ２２．５％ ７２．１％
費 用 保 険 ０．０％ ７７５０．１％ ７７５０．１％ １２６．１％ １７５．４％ ３０１．５％
合 計 ４３．６％ ３８．１％ ８１．７％ ４８．４％ ３７．２％ ８５．６％

（注）元受損害率、元受事業費率およびその合算率は、以下の定義により算出しております。
元受損害率＝（保険金＋給付金）／（保険料－解約返戻金－その他返戻金）×１００
元受事業費率＝事業費／（保険料－解約返戻金－その他返戻金）×１００
合算率＝元受損害率＋元受事業費率

❻元受正味保険金

❼回収再保険金

２．保険契約に関する指標等

❶契約者配当金の額
該当事項はありません。

❷正味損害率、正味事業費率およびその合算率

❸出再控除前の元受損害率、元受事業費率およびその合算率
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区 分 ２０２０年度末 ２０２１年度末

再保険貸 １３，７３０ －

未収再保険金 １１，４２５ －

未収再保険手数料 ２，１８５ －

未収再保険返戻金 １２０ －

未収その他の再保険収入 － －

再保険借 １３，９５６ －

未払再保険料 １３，９５６ －

区 分 ２０２０年度末 ２０２１年度末

出再先保険会社の数 １社 －

出再保険料のうち上位５社の出再保険料の割合 １００．０％ －

格付区分 ２０２０年度末 ２０２１年度末

Ｓ
＆
Ｐ
社

A＋以上 １００．０％ －

その他 － －

合 計 １００．０％ －

Ｊ
Ｃ
Ｒ

AA＋以上 １００．０％ －

その他 － －

合 計 １００．０％ －

（再保険貸借）
（単位：千円）

（注）２０２１年４月より再保険へ出再しておりません。

（出再を行った再保険会社の数と出再保険料の上位５社の割合）

（支払再保険料の格付ごとの割合）

（注）格付区分は、S&P社（スタンダード＆プアーズ社）およびJCR（日本格付研究所）の各事
業年度末現在の財務格付を使用しております。

区 分
２０２０年度末 ２０２１年度末

普通
支払備金

IBNR
支払備金 合 計 普通

支払備金
IBNR
支払備金 合 計

死 亡 保 険 ４９，１６１ ５３，７９３ １０２，９５５ ５８，５３８ ５５，７０３ １１４，２４１

医 療 保 険 － － － － １２ １２

費 用 保 険 － １７ １７ － ４７ ４７

合 計 ４９，１６１ ５３，８１１ １０２，９７２ ５８，５３８ ５５，７６２ １１４，３００

（単位：千円）

（注）１．IBNR支払備金とは、既発生未報告支払備金のことであり、「保険業法施行規則第２１１条の５２において
準用する規則第７３条第１項第２号の規定に基づく支払備金として積み立てる金額を定める件（平成１８
年３月１０日金融庁告示第１７号）」第２条の規定により、算出しております。

２．支払備金は、元受契約における普通支払備金およびIBNR支払備金から、それらに係る再保険契約に
基づく出再分を控除して算出しております。

❹再保険関係に関する諸数値

３．経理に関する指標等

❶支払備金
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区 分
２０２０年度末 ２０２１年度末

普通責任
準 備 金

異常危険
準 備 金

契約者配
当準備金 合 計 普通責任

準 備 金
異常危険
準 備 金

契約者配
当準備金 合 計

死 亡 保 険 ７４９，５００ ５２，００３ － ８０１，５０３ ６２４，２８３ ５４，２９７ － ６７８，５８１

医 療 保 険 ３４６ － － ３４６ ４９０ ３０ － ５２０

費 用 保 険 ８７ １０ － ９７ ２１９ ５０ － ２７０

合 計 ７４９，９３４ ５２，０１３ － ８０１，９４７ ６２４，９９４ ５４，３７８ － ６７９，３７２

（単位：千円）

（注）普通責任準備金は、元受契約における普通責任準備金および異常危険準備金から、それらに係る再保険
契約に基づく出再分を控除して算出しております。

区 分

２０２０年度末 ２０２１年度末
未経過
保険料
（Ａ）

危険保険料
積み増し
（Ｂ）

収支残
（Ｃ）

当 期 末
普通責任
準 備 金

未経過
保 険 料
（Ａ）

危険保険料
積み増し
（Ｂ）

収支残
（Ｃ）

当 期 末
普通責任
準 備 金

死 亡 保 険 ３５５，７５４ ２，００４ ７４９，５００ ７４９，５００ ３８５，２７０ ２３６ ６２４，２８３ ６２４，２８３

医 療 保 険 ３４６ － △１９１ ３４６ ４９０ － ４０４ ４９０

費 用 保 険 ８７ － △１１，４７３ ８７ ２１９ － △２，３３７ ２１９

合 計 ３５６，１８７ ２，００４ ７３７，８３５ ７４９，９３４ ３８５，９８０ ２３６ ６２２，３５１ ６２４，９９４

（単位：千円）

（注）未経過保険料（Ａ）と危険保険料積み増し（Ｂ）の合計額と、収支残（Ｃ）のいずれか大きい金額を当
期末普通責任準備金として計上しております。

損害率の上昇シナリオ 発生損害率が１％上昇すると仮定

計算方法

・増加する発生損害額＝既経過保険料の１％
・増加する発生損害額を考慮しても異常危険準備金の取り崩
しをすべき金額になりません。
・経常利益の減少額＝増加する発生損害額

経常利益の減少額
２０２０年度 ２０２１年度

３０，４５７千円 ３２，９４６千円

（注）既経過保険料は、出再分を控除しております。

❷責任準備金

❸普通責任準備金の残高の内訳

❹利益準備金及び任意積立金の区分ごとの残高
該当事項はありません。

❺損害率の上昇に対する経常利益または経常損失の額の変動
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区 分
２０２０年度末 ２０２１年度末

金 額 構成比 金 額 構成比

現 預 金 ２，６７６，７１３ ７５．６％ ２，８５４，３７４ ７５．２％

金 銭 信 託 － － － －

有 価 証 券 ７１，２８０ ２．０％ ６７，７２０ １．８％

運用資産計 ２，７４７，７７０ ７７．６％ ２，９２１，７５０ ７７．０％

総 資 産 ３，５４０，１４４ １００．０％ ３，７９４，４３９ １００．０％

（単位：千円）

（注）運用資産計は、預貯金、金銭の信託および有価証券の合計額となります。

区 分
２０２０年度 ２０２１年度

収入金額 利回り 収入金額 利回り

現 預 金 ４３９ ０．０２％ ７６ ０．００％

金 銭 信 託 － － － －

有 価 証 券 ４２４ ０．５９％ ４０９ ０．５９％

そ の 他 ７５５ ０．５３％ ８３６ ０．５２％

合 計 １，６１９ ０．０６％ １，３２２ ０．０４％

（単位：千円）

（注）運用利回りは、収入金額を月末残平均運用額で除して算出しています。

区 分
２０２０年度末 ２０２１年度末

額面金額 利回り 構成比 額面金額 利回り 構成比

国 債 １８０，０００ ０．６６％ １００．０％ １７０，０００ ０．６２％ １００．０％

その他の証券 － － － － － －

合 計 １８０，０００ ０．６６％ １００．０％ １７０，０００ ０．６２％ １００．０％

（単位：千円）

（注）上記金額等は、国債で供託している有価証券も含めて表示しております。

４．資産運用に関する指標等

❶資産運用の概況

❷利息配当収入の額および運用利回り

❸保有有価証券の種類別残高、利回り、構成比
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区 分
２０２０年度末

１年以下 １年超
３年以下

３年超
５年以下

５年超
７年以下

７年超
１０年以下 １０年超 合計

国 債 １０，０００ １５０，０００ ２０，０００ － － － １８０，０００

その他の債券 － － － － － － －

合 計 １０，０００ １５０，０００ ２０，０００ － － － １８０，０００

区 分
２０２１年度末

１年以下 １年超
３年以下

３年超
５年以下

５年超
７年以下

７年超
１０年以下 １０年超 合計

国 債 ４０，０００ １２１，０００ ９，０００ － － － １７０，０００

その他の債券 － － － － － － －

合 計 ４０，０００ １２１，０００ ９，０００ － － － １７０，０００

（単位：千円）

（注）１．上記金額は、額面金額にて記載しております。
２．上記金額のうち、２０２１年度において１０４，０００千円（額面金額）の国債を供託金として供託しております。

区 分 ２０２０年度末 ２０２１年度末

価格変動準備金残高 ４３４ ４６８

（単位：千円）

（注）上記金額は、保険業法第１１５条の規定により算出しております。

❹保有有価証券の残存期間別残高

❺価格変動準備金

メモリード・ライフの現状 ２０２２
２０２２年７月発行

株式会社メモリード・ライフ
［登録番号］ 関東財務局長（少額短期保険）第１８号
〒１０１－００６４ 東京都千代田区神田猿楽町２－８－１６ 平田ビル６階

電話 ０３－３２３３－０２１１（代表）
URL https://www.memoleadlife.co.jp
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